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Nota Legal
La Informacién

La informacién contenida en este informe correspondiente al primer semestre del ejercicio 2025 (enero-junio 2025) ha sido elaborado por Agile Content, S.A.
(en adelante AgileTV) en virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) no 596/2014 sobre abuso de mercado y en el articulo 227 de la Ley 6/2023,
de 17 de marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios de Inversion, asi como en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME MTF Equity (en
adelante “BME Growth"), ponemos en su conocimiento la siguiente informacion relativa a Agile Content S.A. y presenta el Informe de Resultados a 30 de junio
de 2025.

Contenido del Informe de Resultados enero-junio 2025

El Informe de Resultados comprende desde la pégina 3 hasta la pagina 30 y contiene la revision de la gestion de la actividad y resultados de la Companiia
durante el periodo enero-junio 2025, asi como su comparacion con el mismo periodo de 2024, ha sido formulado por el Consejo de Administracion el 23 de
septiembre de 2025 siguiendo las recomendaciones de la Guia para la Elaboracién del Informe de Gestion de las Entidades Cotizadas de la Comision Nacional
del Mercado de Valores (CNMV). Este informe contiene, ademds, entre otra informacioén, la relativa al modelo de negocio y evolucion previsible, la gestion de
riesgos y los hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre.

La empresa ha cambiado su nombre comercial de Agile Content a AgileTV en enero de 2025, lanzando un rebranding de la marca. La transicion a AgileTV
surge de un compromiso con la claridad y precision en la identidad, al enfocarse en el negocio de television en el que opera la empresa para brindar
tecnologias de TVaas, OTT y video de vanguardia a sus clientes y socios en todo el mundo. Agile Content permanece como nombre de la empresa.

Notal Legal e Informacién prospectiva

La informacién que contiene este Informe de resultados ha sido preparada por AgileTV e incluye informacién financiera extraida de las cuentas del primer
semestre del ejercicio 2025 de Agile Content S.A, correspondientes al periodo enero-junio 2025, con revision limitada del auditor EY (Ernst & Young), asi como
manifestaciones relativas a previsiones futuras.

La informacién y manifestaciones relativas a previsiones futuras sobre AgileTV no constituyen hechos histéricos, estando basadas en asunciones que se
consideran razonables, y estéin sometidas a riesgos e incertidumbres, muchos de los cuales son dificiles de prever y estéin, de manera general, fuera del
control de AgileTV. De este modo, se advierte a accionistas e inversores de que estos riesgos podrian provocar que los resultados y desarrollos reales difieran
de los inicialmente previstos en la informacién y proyecciones futuras.

Con excepcién de la informacién financiera referida, la informacién y cualesquiera de las opiniones y afirmaciones contenidas en este documento no han
sido verificadas por terceros independientes y, por lo tanto, ni implicita ni explicitamente se otorga garantia alguna sobre la imparcialidad, precision, plenitud
o correccion de la informacién o de las opiniones y afirmaciones que en él se expresan.

Este documento no constituye una oferta o invitacién para adquirir o suscribir acciones, de acuerdo con lo establecido en la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los
Mercado de Valores y de los Servicios de Inversion en su normativa de desarrollo. Asimismo, este documento no constituye una oferta de compra, de venta o
de canje ni una solicitud de una oferta de compra, de venta o de canje de titulos valores, ni una solicitud de voto alguno o aprobacién en ninguna otra
jurisdiccion.
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1. Enero-junio 2025 de un vistazo

Principales magnitudes financieras
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Ingresos brutgs Ingresedtos2 EBITDA DFN/EBITDA LTM?3 OFCF*

€41.0M €22 4M €5,1M X |€28M

| var:a3% | | Var. 27% | Var.:+353%' | | Var.:+03p5 Var.:xg' |

£

.

1. Variacién con respecto al mismo periodo del ejercicio anterior en términos comparables, considerando la desconsolidacion de WeTek en 2023.
2. Ingresos netos de contenidos: Importe neto de la cifra de negocio menos ingresos por contenidos.

3. Deuda Financiera Neta excluyendo earn-outs y excluyendo operaciones intragrupo.

4. Operating Free Cash Flow: Flujo de caja libre de explotacion.

B. Variacién con respecto a 31/12/2024.
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1. Enero-Junio 2025 de un vistazo

HITOS DE GESTION en

1S 2025

LOWI

AgileTV Platform

Los ingresos netos de contenidos
ascienden a 22,4 millones de euros (+6%
de crecimiento interanual)
contribuyendo al crecimiento del margen
bruto que pasa del 76% sobre ingresos
netos de contenidos al 85% (+9 p.p.).
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El EBITDA supera los 5 millones
de euros (#35%) por mayores
ventas, mayores mdargenes y
control de gastos.

AgileTV Technologies

Firma del contrato con Vodafone Espaiia
para la puesta en marcha del servicio de TV
para Lowi y firma del contrato con Liwest
para desarrollar el servicio de TV en Austria.

AgileTV ha comenzado la consolidaciéon de
infraestructura de CDN de MasOrange con la que se estd
mejorando considerablemente el volumen de trafico
ilegal, al igual que en Telenor Sweden y que representa
uno de los hitos del sector.

© agiletv

La generacion de caja libre
operativa (OFCF) se ha
multiplicado por 9 en el periodo
de referencia (2,8 millones de
euros en 2025 vs 0,3 millones de
euros en 2024).

Hilton

FOR THE STAY"

AgileTV Software for
Devices
WeTek evoluciona hacia mdximos

historicos en sus servicios en la
expansion internacional de Hilton.
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2. Perfil de compafiia y modelo de negocio
2.1 Modelo de negocio 2.2 Tamano y presencia de la Compania

e N 324 empleados

AgileTV es una empresa tecnolégica que ofrece
productos y servicios para la distribucion de
video a través de internet (streaming de video),
con una cartera competitiva de productos
escalables, aplicaciones Saas (software as a
service) y servicios basados en la hube para
empresas de telecomunicaciones, medios de
comunicacién y empresas que gestionen gran
cantidad de contenido audiovisual.

+140 clientes en 70 paises

Provision de tecnologia de streaming a 18 de las 50 Telcos méas grandes
que dan servicio a mas de 50 millones de hogares en el mundo

© OB

Gestion de los servicios de TV de pago a mas de 800.000 hogares

41 millones de euros de ingresos brutos entre enero y junio 2025

-

El equipo de AgileTV cuenta con 324 especialistas y una
sélida experiencia en innovacion y suministro de soluciones
de streaming. Con soluciones disefiadas para garantizar
una disponibilidad y un rendimiento éptimos, la empresa
apuesta por un enfoque modular y flexible que asi le permite
adaptarse a una gran variedad de necesidades y contextos Emiiiie
de los clientes, y seguir el ritmo de la evolucién de las -
tendencias y necesidades del sector.

AgileTV sabe combinar el desarrollo y venta de sus
productos tecnolégicos propios con la prestacion de
servicios profesionales y servicios gestionados adaptables a
las multiples tecnologias y necesidades de cada cliente.

M Presencia
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2. Perfil de compafiia y modelo de negocio

2.3 Principales lineas de actividad

Las lineas de negocio de AgileTV son AgileTV Platform, AgileTV Technologies, AgileTV
Software for Devices y Managed Services. A continuacion, se detalla cada una de ellas.

AgileTV Platform: Se trata de una plataforma desarrollada
integramente por AgileTV y que realiza la ingestion de
contenidos y toda la informacién asociada a los mismos
(caréatulas, sinopsis, casting, géneros, rating de usuarios, etc.),
la gestién de la oferta de comercializaciéon de esos
contenidos (paquetes de canales, precio de peliculas bajo
demanda), asi como de la forma en la que el usuario final
visualiza los contenidos y experimenta su consumo con
funcionalidades avanzadas de control y con la posibilidad de
disfrutarlos en mailtiples dispositivos (STB de operador, Smart
TV app, moévil, tablet, etc.).

La plataforma AgileTV hace posible que el operador telco
ofrezca a los usuarios finales el concepto de
“Superagregacion” puesto que AgileTV Platform permite
presentar en un Unico mend comun y con un Gnico mando a
distancia los contenidos de los canales de TV en abierto, los
contenidos de pago tradicionales, asi como los contenidos
destacados de las plataformas de suscripcion como Prime
Video, MAX, Netflix, Disney+, etc., simplificando el acceso a
todo ello y de una manera unificada en cuanto a experiencia
de uso para el espectador.

Mds de 800.000 hogares utilizan la plataforma AgileTV.

Al ser una plataforma basada en el cloud, AgileTV no requiere
de instalaciones en cada uno de los operadores clientes. Se
trata de una plataforma con la méxima garantia de servicio
que requieren los grandes operadores telco pero que puede
ser utilizada por operadores de cualquier tamarnoy en
cualquier lugar del mundo lo que permite su comercializacion
internacional y una rapida y eficiente puesta en marcha.

AgileTV Technologies: AgileTV tiene un portfolio de
tecnologia propia que estd presente en 18 de los 50
Proveedores de Servicio mds importantes del mundo.
Ademdés, mdés de 50 millones de hogares a nivel mundial
disfrutan de un servicio de TV que utiliza tecnologias de
AgileTV. Los principales productos de AgileTV Technologies
son:

= Tecnologiade CDN (Content Delivery Network) que se
instala en las redes de los operadores de
telecomunicaciones para que optimicen el streaming de
video. Permite reducir el trafico duplicado audiovisual en
la red del operador, integrarse en un ecosistema multi
fabricante y ademds aporta medidas de detecciony

erradicacion de emisiones pirata de contenidos Premium.

= Tecnologia de Origin: Tecnologia que genera las sefales
de video en streaming tanto de canales lineales como de
contenidos bajo demanda. Los clientes de este producto
son tanto operadores telco como broadcasters.

= Tecnologia de subtitulacion: Genera automaticamente
subtitulos a partir del reconocimiento por IA de los
didlogos de un contenido TV y adapta el formato de
transmision y visualizacion segln las necesidades del
cliente. Los broadcasters son los principales clientes de
esta tecnologia.

© agiletv

AgileTV Software for Devices: Esta solucién permite a cualquier empresa que deba
gestionar flotas de dispositivos (p.e. decodificadores de operadores telco,
decodificadoress en hoteles u hospitales o dispositivos méviles de empresa) el
control remoto de los mismos, la monitorizacion de parémetros técnicos, la gestion
de diferentes versiones de software para diferentes segmentos de dichas flotas o en
su caso la securizacién especial del software de los dispositivos para diversos casos
de uso.

Nuestra solucién agiliza la recopilaciéon de datos, la asistencia remotay la
optimizacién del rendimiento.

Hasta la fecha hemos entregado mas de medio millén de dispositivos personalizados
y gestionados remotamente para los sectores de hoteles y hospitales.

Managed TV Services: Ademds, en las tres lineas de negocio quedan incluidos los
servicios gestionados, ya que muchos operadores y broadcasters de gran tamario,
ademd@s de adquirir los productos y soluciones de AgileTV, nos requieren tanto la
gestion de la explotacion y mantenimiento de nuestra tecnologia, asi como la
personalizacién a sus gustos estéticos y funcionales de la misma. En este sentido, los
servicios gestionados quedan incluidos en las tres lineas de negocio.

TV TV TV
Platform Technologies Software for
Devices
Managed TV Services
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025
3.1 Resultados operativos y financieros

s

.

La Compaiiia impulsa su
crecimiento rentable
durante el primer semestre
de 2025 con una generacion
de EBITDA de 5,1 millones de
euros, un 35,3% superior al
obtenido en el mismo
periodo de 2024. Al mismo
tiempo, aumenta la
capacidad de conversion en
caja multiplicando por 9 el
OFCF obtenido en 2024
hasta alcanzar 2,8 millones
de euros.

~N

Ingresos

recurrentes

89,17%

Estructurade
recurrencia de los
ingresos netos de
contenido

=’

Resto de

ingresos

10,83%

La Compafiia presenta por primera vez resultados semestrales desde
que se modificé el perimetro de consolidacion a finales de 2024, por
la decisién de considerar a WeTek como activo disponible para la
venta.

A efectos de facilitar la comparabilidad en la informacién, la
Companiia, bajo supervision de los auditores, ha preparado los
comparables equivalentes para el mismo perimetro.

A efectos de un andlisis mds objetivo de la evolucién de la actividad y
rentabilidad operativa de la Compariia conviene destacar el
comportamiento de la variable “ingresos netos” que se calcula
deduciendo del importe de la cifra de negocios, aquellos ingresos
derivados de la venta de contenidos. Este tipo de ingresos no generan
un valor afiadido para la Compafiia. Se deben a una operativa en
particular con el Grupo MasOrange.

En este sentido, mientras que la cifra de negocios (ingresos brutos)
ascendié a 41,0 millones de euros, es decir, un 1,2% superior a la del
mismo periodo del afio anterior, los ingresos netos ascendieron a 22,4
millones de euros, lo que supuso un 6% de crecimiento interanual.
Este incremento se debe a la buena evolucién del segmento de
Technologies y en particular el negocio de CDN, cuyo nuevo producto,
el CDN Director, ha tenido muy buena acogida en el mercado.

Al mismo tiempo, la buena relacién con el Grupo MasOrange, tras los
acuerdos alcanzados a final de 2024 ha permitido impulsar proyectos
de CDN, como complementarios a la gestion de la plataforma.

El negocio de la Plataforma ha mantenido un nivel similar de ingresos
netos respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Esto es légico
ya que el acuerdo con MasOrange implicaba como parte del acuerdo
de consolidacién dejar de comercializar 2 de las 7 marcas en las que
AgileTV estaba prestando servicio. De alguna manera se ha
producido un trasvase de ingresos del negocio de Plataforma al de
Technologies.

En los préximos meses la Compafiia espera lanzar las nuevas
plataformas adjudicadas tanto en Espana, Austria y Finlandia.

© agiletv

Cuentade resultados
Cifras expresadas en miles de euros Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024' % Var.
Importe neto de la cifra de negocios (brutos) 41.053,4 40.541,9 13
Trabajos realizado por la Sociedad para su activo 2.274,3 3.446,9 (34,0)
Aprovisionamientos (22.095,6) (24.414,9) (9.5)
Otros ingresos de explotacion 139,5 126.9 10,0
Gastos de personal (8.758,0) (8.844,4) (1,0)
Otros gastos de explotacion (7.529,2) (7.051,0) 6.8
Amortizacion del inmovilizado (5.195,4) (5.372,2) (3,3)
Excesos de provisiones 0.0 0.0 -
Deterioro y perdidas del inmovilizado 0.0 0.0 -
Resultados por enajenaciones de activos no corrientes 0.0 0.0 -
Otros resultados 3.6 (44,1) c.s.
Resultado de Explotacion (EBIT) (107,5) (1.611,0) (93,3)
Ingresos financieros 731 1.368,9 (94,7)
Gastos financieros (3.115,5) (2.396,8) 30,0
Diferencias de cambio 43,4 N4 (61,1)
Deterioro y result. por enajenaciones de instr. financieros 0.0 0.0 -
Resultado por la pérdida de control de participaciones consolidadas 0.0 0.0 -
Resultado financiero (2.999,1) (916,5) ns.
Participacion en beneficios de sociedades p en equi 1.768,0 0,0 -
Resultado antes de impuestos (1.338,5) (2.527,5) (47,0)
Impuesto sobre beneficios (1,8) (7,3) (75,5)
Resultado neto procedente de operaciones continuadas (1.340,3) (2.534,8) (47,1)
Resultado neto procedente de operaciones interrumpidas 0.0 1.211,0 -
Resultado neto consolidado (1.340,3) (1.323,8) 1.3
Resultado neto atribuido a intereses minoritarios 0.0 251,0 -
Resultado neto total atribuido a la sociedad dominante (1.340,3) (1.574,7) (14,9)
Ingresos netos de contenidos 22.408,4 21.205,3 5,7
Margen Bruto sobre ingresos netos de contenidos 18.957,8 16.127,0 17,6
EBITDA 5.088,0 3.761,2 35,3
Operating Free Cash Flow 2.813,7 314,4 n.s.

1. Datos reexpresados aprobados por el auditor.



Informe Resultados 1S 2025

3. Resultados de gestion en enero-junio 2025

3.1 Resultados operativos y financieros

El margen bruto sobre los ingresos netos aumenté en este
primer semestre pasando del 76% al 85% debido al mix de
ventas y mejora de mérgenes en el periodo.

En efecto, la Compania ha incrementado su EBITDA en un 35% frente al mismo periodo de
2024, alcanzando la cifra de 5,1 millones de euros frente a los 3,8 millones de euros del
ejercicio anterior, lo que supone un incremento de 1,3 millones de euros. En este sentido,
conviene destacar la contribucion a este crecimiento de 2,8 millones de euros que aporta
la evolucion del margen bruto tanto por una mejora de las ventas como, sobre todo, por
alcanzar unas mayores ventas a un mayor margen respecto al mismo periodo del afio
anterior.

La Compafiia ha mantenido su politica de control de costes tanto en el gasto de personal
como en los gastos de explotacion. De hecho, el incremento en estas partidas tan solo ha
supuesto 0,4 millones de euros respecto al primer semestre de 2024 lo que supone un
2,4%, que es inferior al crecimiento de los ingresos netos.

En este periodo la Compania ha activado gastos de I+D por importe de 2,3 millones de
euros (frente a 3,4 millones de euros en el primer semestre de 2024), lo que supone una
reduccion del 34 %. En este periodo ha empleado alguno de sus recursos en desarrollos
ad hoc para algunos de sus clientes. En estos casos puntuales el Grupo, por prudencia, no
capitaliza estas actividades si ya han supuesto un mayor ingreso para la Comparia.

El EBIT o Resultado de explotacién ha evolucionado de forma muy positiva como
consecuencia de la evolucion del EBITDA, pasando de una cifra negativa de 1,6 millones
de euros a situarse casi en el break even de la Compariia (-0,1 millones de euros).

Por otra parte, los gastos financieros se incrementan un 30% por un cambio de criterio
contable que afecta a la partida de Obligaciones y Bonos con vencimiento en 2026. Este
cambio supone adecuar el valor de este pasivo financiero al valor actual de esta deuda,
aungue no supondré salida de caja hasta el vencimiento de la misma.

Ingresos netos de contenidos y EBITDA
perimetro AgileTV

Cifras expresadas en millones de euros

I Ingresos netos de contenidos
—o— EBITDA

22,6
224
222
22,0
218
21,6
214
21,2

210

Enero-Junio 2024 Enero-Junio 2025
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Ingresos netos de contenidos y % EBITDA
sobre ingresos netos de contenidos

Cifras expresadas en millones de euros y porcentajes

mm Ingresos netos de contenidos

—o— % EBITDA sobre ingresos netos de contenidos
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M
€0,0M

€0,0M

€0,0M

Enero-Junio 2024 Enero-Junio 2025
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025
3.1 Resultados operativos y financieros

EBITDA 1S25 Perimetro AgileTV

Cifras expresadas en miles de euros

1.915,88
12,64 86,38
- 47,73 5.087,96
914.94 (1.172,61)
’ (478,23)
3.761,24
o o Var. Trabajos -
Variacion Variacion realizados por la Variacion Variacién gastos de Variacién otros gastos Variacién otros
EBITDA 1S24 margen bruto por margen bruto por . P otrosingresos de 9 g EBITDA 1S25
; . Sociedad para su . personal de explotacion resultados
cambio en venta cambio en margen explotacion 2024

activo
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025
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Balance de situacion
L . . . L
3.2 Gestion del capital y financiacion Cios expresadas en miks de euros 30/06/2025 31/12/2024 % Var.
Activo no corriente 64.796,8 68.187,1 (5,0)
Derechos de uso 2.252,1 1.685,4 42,1
e N
Otro inmovilizado intangible 57.565,4 59.543,4 (3.3)
~ o . . . . .
La Compaiia mantiene unos ratios de deuda saludables. Ha disminuido Inmovilizado material 998.1 1101 (9.4)
la Deuda Bru.tal si bien el ratio RFNIEBITPA se h.a |ncre.mentud° po.r el Inversiones en empresas del grupo y asociadas a largo plazo 51,2 1.574,8 (86,7)
efecto e.st.a‘clonql.c.le la reducglon.de caja. Al mismo tiempo mantiene \nversiones financlerasa largo plazo S 3.604.3 12.3)
una posicion equilibrada en terminos de Fondo dechmlobra, y atiende Actives por impuesto diferido _ 695, .
puntualmente los compromisos de pago hasta la fecha. Aotiv corrienta —— e ]
g J Activos no corrientes mantenidos para la venta 23.404,3 21.636,3 8,2
Existencias 992,6 1.160,3 (14,4)
B . ) A . L. . L. Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar 18.209,6 19.612,3 (7,2)
En términos de deuda financierag, a finales de junio ya que a fecha de cierre estd ejecutando proyectos
) . . . Inversiones en sociedades del grupo no consolidadas 216,9 983,8 (78,0)
de 2025 la deuda bruta ascendid a un saldo de 39,4 por importe aproximado de 2,5 millones de euros grp
millones de euros, 1,1 millones de euros menor que espera monetizar en el segundo semestre de Inversiones financieras a corto plazo Bk 16058 (59.2)
respecto al cierre de 2024, como consecuencia del 2025. El saldo de caja en un perimetro comparable y Periodificaciones a corto plazo [:2675 1.291.0 (1.8)
impacto de la actualizacion del valor de los Bonos y para el periodo equivalente el afo anterior fue de 7,2 Efectivoy otros activos liquidos equivalentes 6.162,4 1.776,1 (47.7)
Obligaciones y pasivos por arrendamientos. millones de euros. Total activo 115.706,1 126.252,7 (8,4)
. . B i Patrimonio neto total 39.262,6 42.028,5 (6,6)
Es de destacar que la deuda bancaria se ha El ratio de cobertura de deuda en términos de
reducido en 1 millén de euros al tiempo que también DFN/EBITDA se ha mantenido estable (2,8 en el Pasivo no corriente 34.954,4 37.304,2 (8,3)
se reduce, tanto la deuda derivada de los earn-outs primer semestre de 2025 frente a 2,7 en 2024). Si Provisiones a largo plazo 9373 937,3 ns.
en el mismo importe (pasando de 5,4 millones de excluimos los earn-outs y la deuda intragrupo el Pasivos por arrendamiento 11035 6441 73
euros al final de 2024 a 4,3 millones de euros al ratio cae significativamente a 1,9 a cierre de junio de Deudas a largo plazo 22.115.2 25.021.2 (11.6)
cierre del primer semestre del presente ejercicio). La 2025. )
K . Deudas con empresas del grupo y asociadas a largo plazo 5.565,5 6.268,9 (1.2)
deuda con WeTek, que no consolida, también se ha
. . . N . . Acreedores comercialesy otras cuentas a pagar 4.146,5 3.330,2 24,5
reducido de 6,3 a 5,6 millones de euros. Conviene sefalar que, en la actualidad, AgileTV
. - Pasivos por impuesto diferido 1.086.4 1.102,5 (1.5)
mantiene una estructura equilibrada de la deuda
Sin embargo, la Deuda Financiera Neta ha entre el corto y largo plazo. No obstante, con motivo aasivoicomente 41.489,1 46.920,1 (1.8)
aumentado de 28,7 millones de euros de saldo a del vencimiento de la mayor parte de las lineas de Pasivos por arrendamiento 1.180,7 9958 18.6
cierre de 2024 a 33,2 millones de euros al cierre de financiacion a finales de 2026 la Compafiia se Deudas a corto plazo 9.416,3 75287 251
junio de 2025. El motivo es la reduccidn del saldo de encuentra trabajando en diferentes escenarios con Deudas con empresas del grupo y asociadas a corto plazo 7.8 7.8 0.0
caja a final de cada periodo, que ha pasado de 11,8 el fin de adecuar la estructura de su deuda a la Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar 28.300,2 35.079,0 (19,3)
millones de euros a 6,2 millones de euros. evolucién del negocio en los proximos afos. Periodificaciones a corto plazo 25841 33087 (21.9)
La Compania considera este hecho como puntual, Total pasivo 115.706,1 126.252,7 (8.4)
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025

3.2 Gestion del capital y financiacion

Medidas alternativas de rendimiento

Cifras expresadas en miles de euros Enero-Junio 2025 2024
Ingresos netos de contenidos 22.408,38 44.734,40
EBITDA 5.087,96 10.733,86
EBIT (107,48) (1.709,77)
Deuda financiera total 39.389,05 40.466,56
Cajay equivalentes 6.162,41 11.776.13
Deuda Financiera Neta 33.226,64 28.690,44
Deuda Financiera Neta excl. Earn Outs y deuda interco 23.303,83 16.982,91
DFN excl. Earn Outs y deuda interco/EBITDA LTM 1,93 1,58
Recursos Propios 39.262,567 42.028,47
DFN excl. Earn Outs y deuda interco/Recursos Propios 0,59 0,40
Earn Outs 4.349,47 5.430,73

Enero-Junio 2025 2024
% EBITDA sobre ingresos netos de contenidos 22,7 23,99
% EBIT sobre ingresos netos de contenidos (0,48) (3,82)

Evolucion DFN ex. Earn-Outs e Interco vs
Recursos Propios

mmm DFN excl. Earn Outs y deuda interco

—0— DFN excl. Earn Outs y deuda interco/Recursos Propios

25,00 - 070

20,00

15,00

10,00

0,00 J

31/12/2024 30/06/2025
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025
3.3 Generacién de Cash Flow

El OFCF de la Compaiiia se ha
incrementado de 0,3 millones
de euros en el primer semestre
de 2024 a 2,8 millones de euros
en el primer semestre de 2025,
lo que supone multiplicar por 9
la generacion de caja. El mayor
incremento del OFCF se debe al
efecto de una menor
capitalizacion.

La mejora de la capacidad de generacion de

caja por parte de la Compafiia derivada por
un lado de la propia actividad y de una
reduccién del periodo de cobro junto con la
flexibilizacion de los recursos financieros, ha
permitido la mejora de los mdargenes de la

cuenta de resultados a través de la obtencion

de unas mejores condiciones con los
proveedores. Asi, el saldo de proveedores se

ha reducido en 4 millones de euros y esto ha
favorecido el crecimiento del margen bruto y

del EBITDA.

Todo ello sin descuidar el reembolso de la
deuda financiera en los plazos establecidos.

De hecho, durante este periodo la Compafia

ha reducido su deuda derivada de

adquisiciones anteriores y ha amortizado en 1

millén de euros su deuda bancaria.

1,78

Efectivo o equi. al
comienzo del periodo

Cambios en el capital

Cash Flow 1525 perimetro AgileTV

Cifras expresadas en millones de euros

4,48

(2,33)

(2,18)

Resto de flujos de Total F.D.E. Total F.D.E.
efectivo de las actividades de actividades de
operaciones inversion financiacion

0,27

Efecto variaciones
tipos de cambio

© agiletv

6,16

Efectivo o
equivalentes al final
del periodo
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3. Resultados de gestion en enero-junio 2025

3.3 Generacion de Cash Flow

Cifras expresadas en miles de euros

Flujos de efectivo de las actividades de inversion

© agiletv

Cifras expresadas en miles de euros

Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 | % Var.

Flujos de efectivo de las actividades de explotacion Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 | % Var.
Resultado consolidado del ejercicio antes de imp 0S pr d de oper conti (1.338,5) (2.527,5) (47,0)
Resultado consolidado del ejercicio antes de imp 0S pr d de oper interr 0,0 1.210,5 -
Ajustes del resultado consolidado 6.431,3 6.602,0 (2,6)

Amortizacion del Inmovilizado 4.402,1 5.000,1 (12,0)
Amortizacion derechos de uso 793,3 794,0 (0,1)
Correcciones valorativas por deterioro 49,9 (60,9) c.s
Variacion de provisiones 0.0 0.0 -
Imputacion de subvenciones (45,1) (27,6) 63,5
Resultados por bajas y enajenaciones del inmovilizado 0.0 0.0 -
Ingresos financieros (73,1) (1.409,8) (94,8)
Gastos financieros 3.1155 2.462,4 26,5
Diferencias de Cambio (43,4) (156,3) (72,2)
Variacion de valor razonable en instrumentos financieros (1.768,0) 0.0 -
Otros ingresos y gastos 0,0 0.0 -
Cambios en el capital corriente (5.853,1) 3.537,2 c.s
Existencias 167,7 (514,7) c.s.
Deudores y otras cuentas a cobrar 1.633,8 7.382,4 (79.2)
Otros activos corrientes (113,5) 81,0 c.s.
Acreedores y otras cuentas a pagar (5.133,6) (2.497,6) 105,5
Otros pasivos corrientes (2.307,4) (914,0) 152,4
Otros activos y pasivos no corrientes 0.0 0.0 -
Otros flujos de efectivo de las acti. de explot. consolidados (607,9) (624,1) (2,6)
Pagos de intereses (616.,6) (665,7) (7.4)
Cobros de intereses 21,8 416 (47,5)
Total Flujos de efectivo de las actividades de explotacion (1.368,2) 8.198,1 c.s.

Pagos por inversiones (4.280,2) (7.739,5) (44,7)
Empresas del grupo y asociadas (4,3) 0,0 -
Inmovilizado intangible (2.274,3) (4.189,5) (45,7)
Inmovilizado material (57,7) (672.,6) (91,4)
Otros activos financieros (1.943,9) (2.877,4) (32,4)

Cobros por desinversiones 1.948,5 3,6 n.s.
Empresas del grupo y asociadas 0.0 0,0 -
Otros activos financieros 1.948,4 3.6 n.s.

Total Flujos de efectivo de las actividades de inversion (2.331,7) (7.735,9) (69,9)

Flujos de efectivo de las actividades de financiacion Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 | % Var.

Cobros y pagos por instrumentos de patrimonio (214,4) (96,3) 122,6
Adquisicion de instrumentos de patrimonio propio (214,4) (96,3) 122,6

Cobros y pagos por instr de pasivo fi iero (1.968,8) (1.393,8) 4,3
Emision de deuda con entidades de crédito 3.932,0 1.929,3 1038
Emision de deudas con empresas del grupo y asociadas 0.0 0.0 -
Emision de otras deudas N33 0.0 -
Devolucion de deudas con entidades de crédito (4.984,3) (2.168.6) 129,8
Devolucion de pasivos financieros por derechos de uso (815,7) (861,8) (5,3)
Devolucion de otras deudas (214,2) (292,7) (26,8)

Total Flujos de ef de las actividades de fi (2.183,2) (1.490,1) 46,5
Efecto de las variaciones de los tipos de cambio 2694 (72,8) c.s.

Aumento/Disminucion neta del efectivo o equivalentes (5.613,7) (1.100,7) n.s.
Efectivo o equivalentes al comienzo del periodo 11.776.1 14.614,8 (19,4)

Efectivo o equivalentes al final del periodo 6.162,4 13.514,2 (54,4)

Calculo del free cash flow Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 | % Var.

EBITDA 5.088,0 3.761,2 35,3

Capex del periodo (4.280,2) (7.739,5) (44,7)

Inversion en circulante (5.853,1) 3.5637,2 c.s.

Pago de intereses financieros netos (594,8) (624,1) (4,7)

Pago de impuesto sobre Sociedades (13.1) 0,0 -

Flujo de caja libre (5.653,2) (1.085,2) n.s.
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4. Evolucion de los segmentos de negocio en enero-junio 2025

AgileTV Platform

La actividad con el Grupo MésMévil continla prestando el servicio de
plataforma de TV en la que se aprecia una ligera disminucion de
volumen de clientes gestionados, pero a favor de la incorporacion de
nuevas tecnologias, productos y servicios gestionados en multiples
elementos de la cadena de valor del servicio de television de
MasOrange, como ya se anticipd en la renovacion del contrato a finales
de 2024.

Por otro lado, durante el primer semestre de 2025 se cerraron nuevos
acuerdos con operadores de telecomunicaciones como Liwest en Austria
y Lowi, a través de Vodafone Espafia, para desarrollar las plataformas de
TV que den servicio d sus actuales clientes de banda ancha. Ambos
acuerdos se alcanzaron a través de concursos internacionales en los que
la propuesta de AgileTV resulté la més competitiva técnica y
comercialmente. Cabe destacar que el servicio de TV para Lowi inicid su
comercializacion a mediados de agosto, solo tres meses después de la
adjudicacién del contrato, lo que refuerza el posicionamiento de AgileTV
como proveedor de excelencia tecnolégica en el negocio audiovisual.

Ademds, en abril se presentd “The Entertainment Hub” una propuesta
comercial junto con Canal+ para intensificar la prospeccion del negocio
de plataforma de TV con una propuesta de valor diferente y competitiva
en el mercado de la region DACH (Alemania, Austria y Suiza).

Por su parte el desarrollo de la plataforma para Alcom en paises
nérdicos ha ido consolidéndose y se prevé el lanzamiento comercial
para finales de 2025.

Cabe destacar, también, el lanzamiento de la propuesta de plataforma
de TV en Estados Unidos a principios de 2025, junto con socios
comerciales en la regién, como son BNS y United Teleports, que aportan
el conocimiento del mercado local.

Ademds, y siguiendo la tendencia marcada a finales de 2024, AgileTV
continta prestando servicios gestionados de alto valor tecnolégico no
solo a operadores de telecomunicaciones, sino también a broadcasters,
obteniendo una excelente acogida en el mercado; un buen ejemplo de
ellos es el nuevo contrato con Mediaset Espafia, y con Claro y Vivo en
Latinoamérica.

AgileTV Technologies

Tradicionalmente, la Compariia agrupaba en esta categoria a los clientes
que compran las tecnologias y servicios asociados de una forma
transaccional mas clésica. AgileTV mantiene bajo esta estructura una
amplia base de clientes, estando presente en 18 de los 50 operadores mas
relevantes de Europa. Debido a las sinergias, ambos modelos tenderdn a
mezclarse progresivamente, y cabe destacar que este segmento de
negocio se encuentra en continua evolucion positiva.

La Companiia ha empezado a comercializar con éxito nuevos productos
dentro del portfolio de CDN (CDN Director) con otros clientes en los que ya

existe negocio, impulsando la venta cruzada y generando nuevos ingresos.

También la discontinuacién de la tecnologia de orbits, que queda
descatalogada, ha sido reemplazada por la tecnologia Agile Cachéy ha
dado lugar a nuevas oportunidades comerciales con actuales clientes. En
este sentido, AgileTV ha comenzado la consolidacion de infraestructura de
CDN de MasOrange hacia la nueva solucién de Agile Caché con la que se
estd mejorando considerablemente el volumen de trafico ilegal, uno de los
retos que tiene el sector, reduciéndolo en un 70%.

Por otra parte, se han realizado asociaciones estratégicas con otras
companiias del sector para ofrecer soluciones conjuntas, como es el caso
de la alianza internacional con Harmonic, Verimatrix o con Qvest para la
region de Middle East.

AgileTV
Platform

72% % Distribucién de
los ingresos netos
de contenidos por
segmentos de
negocio 1S 2025 AgileTV

—— Technologies
28%
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4. Evolucion de los segmentos de negocio en enero-junio 2025

Distribucion de ingresos netos de contenido por segmentos de negocio

Cifras expresadas en miles de euros Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 % Var.
Ingresos netos de contenidos 22.408,4 21.208,2 57
AgileTV Platform 16.140,8 16.335,2 (1,2)
AgileTV Technologies 6.267,6 4.873,0 28,6

% Distribucion de ingresos netos de contenido por segmentos de negocio

Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 Var. p.p.
Ingresos netos de contenidos 100,00 100,00 n.s.
AgileTV Platform 72,0% 77,0% (0,05)
AgileTV Technologies 28,0% 23,0% 0,05

Distribucion de los ingresos netos de contenido por geografias

Cifras expresadas en miles de euros Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 % Var.
Ingresos netos de contenidos 22.408,4 21.208,2 5,7
Espana 17.256,8 16.931,3 1.9
Resto de Europa 3.419,1 1.699,5 101,2
Resto del mundo 127,3 210,6 (39.8)
Latam 984,8 1.505,7 (34,6)

Asia Pacifico 440,1 548,6 (19,8)

Norteamérica 1804 312,4 (42,2)

Datos excluyendo WeTek.

Asia Pacifico
2,0%

Latam
4,4%

Norteameérica
0,8%

Resto del mundo
0,6%

Resto de
Europa
15,3%

% Distribucion de
los ingresos netos
de contenidos por
geografias

1S 2025

Espafia
77,0%
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5. Cumplimiento del plan de negocio

A cierre del primer semestre de 2025, la Compaiiia prevé el cumplimiento
del Guidance anunciado para el final del ejercicio.

Con fecha 26 de febrero de 2025, la Companiia publicé las previsiones para el ejercicio 2025 correspondientes
a los dos perimetros diferenciados de consolidacion en los que se divide el Grupo AgileTV. En este apartado
se presenta la evolucién del negocio relativa al perimetro AgileTV, mientras que la evolucién del plan de
negocio de WeTek se detalla en la seccion siguiente.

Los ingresos netos de contenido alcanzaron los 22,4 millones de euros, lo que supone un crecimiento del 6%
respecto al periodo anterior y un grado de cumplimiento del 48% sobre el promedio del rango de ingresos
estimado en las previsiones. Dado que la Companria suele registrar una mayor concentracion de ingresos en
el segundo semestre del ejercicio, se prevé mantener la positiva evolucién observada y, en consecuencia,
alcanzar los objetivos establecidos para el cierre del afio.

La mejora de los margenes permitié alcanzar un EBITDA de 5,1 millones de euros, lo que representa un
incremento del 35% frente al mismo periodo del ario anterior y un grado de cumplimiento del 44% respecto al
promedio del rango previsto al cierre del primer semestre. Durante este periodo, la Compafiia asumid gastos
extraordinarios por aproximadamente 0,7 millones de euros, principalmente vinculados a la salida de los
socios fundadores. El Grupo AgileTV confia en que el segundo semestre genere un mayor EBITDA y manifiesta
plena confianza en cumplir las previsiones al cierre del ejercicio.

El OFCF del primer semestre se situd en 2,8 millones de euros, cifra que multiplica por 9 el resultado obtenido
en el mismo periodo de 2024. Este desemperio representa un 53% de cumplimiento sobre el objetivo anual
previsto para 2025. El Grupo mantiene una perspectiva optimista respecto a la consecucién de este objetivo
al finalizar el ejercicio.

Guidance perimetro AgileTV

Cifras expresadas en millones de euros Limite inferior | Limite superior Promedio 1S 2025 % cumplimiento
Ingresos netos de contenido 45,60 47,90 46,8 22,4 47,9%
EBITDA 11,30 11,80 1.6 51 44,1%
OFCF 510 5,40 53 2,8 53,6%

© agiletv
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6. Evolucion de los negocios o activos para la venta: WeTek

El caracter expansivo del primer
semestre de actividad de Wetek en 2025
permite anticipar las condiciones para
batir su récord historico de ventas,
EBITDA y generacion de caja en el
conjunto del ejercicio.

\. J

El pasado mes de diciembre de 2024 se acordd la puesta
de WeTek a disposicion para la venta. Dicha decision
supuso que las cifras correspondientes a este negocio no
entran dentro de los ingresos y gastos del perimetro de
consolidacion que la Compafiia reporta desde entonces,
reportéindose en el resultado del periodo procedente de
operaciones discontinuadas.

Esto supone que ni la cifra de negocios, ni el EBITDA, ni
otras magnitudes como el OFCF, la situacién de caja o de
la deuda a final de cada periodo se integran en las cifras
consolidadas del Grupo. El valor de este activo de la
Compania se reporta por su valor razonable.

Esto no supone que la Compafiia descuide su gestion si
no que continda su esfuerzo en aumentar el valor de
dicho activo. Dado su compromiso de transparencia con
los inversores y con el fin de dar visibilidad a la evolucién
su negocio se decidié publicar con fecha de febrero de
2025 las previsiones para 2025 de dicha linea de negocio.

Durante el primer semestre de 2025 WeTek ha tenido un
comportamiento extraordinario debido a la buena
marcha de las entregas realizadas a su principal cliente,
Hilton. La cifra de negocios alcanzada en este periodo fue
de 15,0 millones de euros, lo que supuso un incremento
del 150% respecto al periodo anterior (6,0 millones de
euros). Esta cifra supone un 74,6% respecto a la
consecucién del Guidance publicado.

El buen comportamiento de las ventas y el
mantenimiento de los margenes ha incidido
directamente en la mejora del EBITDA y del OFCF.En el
primero de los casos, WeTek alcanzd 3,2 millones de
euros (I,O millones de euros en el primer semestre de
2024) lo que supone un crecimiento del 211% y un grado
de ejecucion del 81% respecto al Guidance publicado. En
el caso de OFCF alcanzé una cifra de 2,1 millones de euros
(vs 0,3 millones de euros en 2024) lo que supone un
crecimiento del 488% y un grado de ejecucion del 78%
respecto a las previsiones.

Como ya hemos comentado en ocasiones anteriores, no
se trata de un hegocio recurrente por lo que los ingresos
se ven influidos por el momento en que se realizan las
entregas de los STB sin que un retraso puntual (como
ocurrié en 2024) supongan un indicador de la buena
marcha o no del hegocio.

La Compafiia mantiene muy buenas perspectivas para el
segundo semestre del afo por lo que considera que estd
en condiciones de alcanzar y posiblemente superar las
cifras de las previsiones.

Respecto al Balance de WeTek, ha cerrado con un nivel
de caja bastante saludable de 10,2 millones de euros
frente a los 6,8 millones de euros del cierre del ejercicio.
La Deuda Financiera Neta se mantiene en términos
negativos al ser inferior a la caja del periodo.

Durante este periodo varias compafias se han interesado
por este activo sin que por el momento se haya
concretado ninguna operacion.

Magnitudes financieras WeTek

© agiletv

Cifras expresadas en miles de euros Enero-Junio 2025 | Enero-Junio 2024 % Var.
Importe neto de la cifra de negocio (brutos) 14.996,7 6.010,6 149,5
Margen bruto 4.554,5 1.878,0 142,5
Importe neto de la cifra de negocio (netos) 14.996,7 6.010,6 149,5
EBITDA 3.145,9 1.012,6 n.s.
EBIT 2.452,7 507.3 n.s.
OFCF 2.136,3 363.4 n.s.
Activos totales 28.737,9 0.0 -
CapEx 0,0 0,0 -

Guidance perimetro WeTek

Cifras expresadas en millones de euros Limite inferior | Limite superior Promedio 1S 2025 % cumplimiento
Ingresos netos de contenido 19,60 20,60 20,1 15,0 74,6%
EBITDA 3,80 4,00 3.9 31 80,7%
OFCF 2,60 2,90 2,8 21 71.7%
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7. Gestion de riesgos

Riesgos financieros

Riesgo de tipo de cambio (FX)

La Companiia esté expuesta a las oscilaciones de tipo de cambio. Sin embargo, para tranquilidad del
lector destacar que, aunque algunos de los principales clientes de AgileTV se corresponden con grupos
de telecomunicaciones y medios de paises latinoamericanos como Argenting, los contratos se
encuentran dolarizados en su mayor parte siendo ésta una de las principales divisas en el mix de
ingresos de la Compafiia.

La gestion de todos estos posibles riesgos se realiza principalmente por el Comité de Direccidn, que se
reline semanalmente para su seguimiento. En estas reuniones se analizan los indicadores de resultados.
La evaluacion de los mencionados riesgos y otros potenciales, asi como el desarrollo de la estrategia de
prevencion.

La gestién del riesgo de tipo de cambio implica la implementacién de estrategias para minimizar el
impacto de las fluctuaciones en los tipos de cambio en las operaciones financieras de una empresa.

La Comparniia adopta diversas estrategias, segln cada caso, para tratar de mitigar estos riesgos. Desde
adecuar los flujos de cada contrato a la divisa que menor impacto suponga en cada caso a la fijacién de
precios en moneda extranjera para reducir la exposicion al riesgo de tipo de cambio o incluso la
utilizacién en caso necesario de instrumentos financieros como contratos de futuros, opciones y swaps
para cubrir el riesgo de tipo de cambio.

Riesgos de liquidez

El riesgo de liquidez y solvencia estd condicionado a que se dé una posicién 6ptima de tesoreria y ésta
no se tensione por rigideces en circulante, pago a proveedores, compromisos financieros, etc. Aunque
AgileTV posee suficientes activos para, en caso necesario, mediante su desinversion hacer frente a sus
compromisos en el corto plazo, podria no ser asi, se considerara la totalidad del pasivo y teniendo en
mente que gran parte de sus activos son intangibles vinculados a proyectos tecnolégicos.

La gestion del riesgo de liquidez implica la implementacién de estrategias para asegurar que una
empresa tenga suficiente efectivo y activos liquidos para cumplir con sus obligaciones financieras a
corto plazo.

Esto puede incluir la gestién de los flujos de efectivo, la diversificacion de las fuentes de financiamiento, el
mantenimiento de reservas de efectivo y la monitorizacion de los indicadores de liquidez. También
puede incluir el uso de instrumentos financieros como lineas de crédito y préstamos a corto plazo para
asegurar la disponibilidad de fondos en caso de necesidad.

Riesgos de tipo de interés

Las variaciones de los tipos de interés modifican el valor razonable de aquellos activos y pasivos que
devengan a un tipo de interés fijo, asi como los flujos de caja futuros de activos y pasivos referenciados a
tipos de interés variables.

© agiletv

Dada la elevada deuda de la Compatiia (aunque en gran parte publica a un tipo de interés reducido), un
incremento de los tipos de interés podria generar un impacto negativo en gastos financieros netos.

La gestion del riesgo de tipos de interés implica la implementacion de estrategias para minimizar el
impacto de las fluctuaciones en los tipos de interés en las operaciones financieras de una empresa.

La financiacién de la Compafiia se basa en la planificacion de sus inversiones, tratando de diversificar
las operaciones en diferentes plazos y las fuentes de financiacién més adecuadas para cada caso ya
sean fondos propios, financiacién tradicional o alternativa.

Riesgos no financieros

Riesgos de medioambiente

El cambio climdtico, las catéstrofes naturales y otros factores ajenos al control de AgileTV pueden
provocar danos fisicos a nuestra infraestructura técnica que puede causar fallos en la red, interrupciones
del servicio o pérdida de calidad o afectar de algin modo al negocio de la organizacion.

Desde AgileTV se tomman medidas para reducir este riesgo tales como el cambio de servidores privados a
servidores pUblicos y el acceso a servicios de computacién mds avanzados, con los cuales tenemos
menos riesgo de fallo en la red.

Riesgos de incumplimientos legales

Existe gran cantidad de legislacion aplicable y con cambios continuados en sus requisitos, como puede
ser la propia normativa de aplicacion al presente informe EINF, normativa de proteccion de datos...

En AgileTV, mediante el cédigo ético interno, la oposicién al blanqueo de capitales y la adquisicion de
sobornos entre otras cosas, compondrian una serie de medidas internas para que no haya ninguna
ilegalidad.

Continuidad del negocio

Todos los sistemas de administracion y gestion del servicio estén autenticados y securizados mediante
mecanismos de encriptacion y claves.

Tanto los sistemas cloud, como los sistemas situados en ubicaciones on-premises, disponen de
limitaciones de conectividad abierta a Internet, permitiendo el acceso directo Gnicamente mediante VPN.
Uno de los mecanismos principales de la seguridad del contenido, es la encriptacion en cada una de las
fases e intercambios entre fases. El flujo y transporte del contenido se realizard mediante protocolos
encriptados que garanticen la seguridad. Dichos protocolos encriptados estdn basados bajo estéindares
y algoritmos de Ultima generacion. La actualizacion de los sistemas garantiza la seguridad de la
transferencia y almacenamiento seguro de dicho contenido.

©
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8. Hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre

28/01/2025: Agile Content es ahora AgileTV. La transicion
a AgileTV surge de un compromiso con la claridad y
precision en la identidad, al enfocarse en el negocio de
television en el que opera la empresa para brindar
tecnologias de video, OTT y TVaas$S de vanguardia a sus
clientes y socios en todo el mundo.

S agiletv

19/02/2025: AgileTV, United Teleports y BNS lanzan Agile
TV as a Service en Estados Unidos. AgileTV en alianza
con United Teleports y BNS anuncian el lanzamiento del
servicio de television totalmente gestionado que aborda
las limitaciones de los servicios de video actuales y las
necesidades especificas de los operadores de redes
norteamericanos que buscan ofrecer mas valor a sus
clientes, combinando los servicios tradicionales de
television de pago y OTT en una Unica interfaz intuitiva. La
alianza forjada entre estas compafias ofrece un nuevo
servicio de distribucion de video que establece un
esténdar mas alto para lo que se considera una
plataforma gestionada de extremo a extremo.

21/02/2025: Fin del programa de recompra de acciones
propias. Entre el 15 de octubre de 2024 y el 19 de febrero
de 2025 se alcanzé el maximo del total de las acciones
previstas, dentro del marco del programa de recompra
de acciones propias. Se compraron 150.000 acciones con
un coste total de 463.960,72 euros.

26/02/2025: Avance de indicadores claves (no
auditados) a 31de diciembre de 2024 y acuerdo de
control conjunto sobre WeTek. La Sociedad cerr6 el
ejercicio de 2024 con unos ingresos netos consolidados
de 62,4 millones de euros, lo que supone una importante
mejora respecto al grado de cumplimiento alcanzado en
el primer semestre gracias a la buena evolucion del
negocio de la Compania en la segunda mitad del afo. Al
mismo tiempo, a la vista del interés detectado por la filial
WeTek Solugoes Tecnolégicas Lda,, la Sociedad ha
cerrado con el actual socio minoritario Growth Capital
Partners, un acuerdo de control conjunto y puesta a
disposicién para la venta de esta compariia y sus filiales.

28/02/2025: Cambios en el Consejo de Administracién.
El Consejo de Administracién acepta la renuncia como
Presidente del Consejo de Administracion y como
consejero, Knowkers Consulting & Investments, S.L,
debidamente representada por D. Herndn-Santiago
Scapusio Vinent. En paralelo, se nombra como Presidente
del Consejo a la compariia Inveready Civilon S.CR,,
debidamente representada por D. Beltran Mora-Figueroa
Fuller. El Grupo Inveready queda como socio mayoritario
de la Compania.

01/04/2025: AgileTV y CANAL+ Alemania se asocian
para lanzar la plataforma de entretenimiento B2B-IPTV
“The Entertainment Hub” en los mercados aleman,
austriaco y suizo. Esta plataforma B2B-IPTV tiene como
objetivo redefinir el modelo de negocio de television de
marca blanca para los operadores de la regiéon DACH.

THE ENTERTAINMENT

HUBO

redby CANAL+ | Gagiletv

02/04/2025: Evolution Digital nombrado proveedor de
decodificadores preferido para AgileTV, impulsado por
United Teleports y BNS. AgileTV, United Teleports y BNS
anuncian que han seleccionado a Evolution Digital como
su socio preferente para el suministro de dispositivos
Android TV como parte de su servicio de television de
pago totalmente gestionado. Esta alianza refuerza el
compromiso de ambas companias de ofrecer una
experiencia de entretenimiento optimizada y preparada
para el futuro a los operadores norteamericanos,
ofreciendo una combinacién Gnica de canales de
television tradicionales y aplicaciones OTT en una Unica
interfaz.

02/04/2025: Harmonic y AgileTV expanden su acuerdo
para ofrecer una solucién TVaa$S avanzada. Al asociarse
con Harmonic se integra la tecnologia de vanguardia de
Harmonic con la experiencia de CDN y ecosistema de
AgileTV para optimizar Aas operaciones, reducir costes e
impulsar la monetizacién. En el ndcleo de la solucién TV-
as-a-Service de AgileTV, la tecnologia VOS® de Harmonic
ya esté impulsando a los principales proveedores de
video en Hong Kong, Espafa, Malta e Italia. Juntos,
estamos construyendo el futuro del streaming eficiente,
escalable y orientado a los ingresos.

02/04/2025: Verimatrix y AgileTV amplian su acuerdo
para asegurar una solucién TVaas de rapido
crecimiento. Al asociarse con Verimatrix (que cuenta
con una amplia cartera de soluciones de seguridad de
video probadas, incluidas VCAS, Multi-DRM, Counterspy y
DVB ReAccess), AgileTV obtiene un camino
significativamente optimizado para brindar las opciones
de protecciéon mas recientes y confiables a su base
global de clientes.

agiletv

verimatrix

© agiletv

06-09/04/2025: Participacién en el evento NAB 2025
(Las Vegas). AgileTV estuvo presente en el NAB Show
2025, evento lider para profesionales de los medios, el
entretenimiento y la tecnologia. Este evento, que tendra
lugar del 5 al 9 de abril de 2025 en el Centro de
Convenciones de Las Vegas, es donde la industria define
el futuro de la radiodifusion, los medios y el
entretenimiento.
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07/05/2025: Vodafone Espafia elige a AgileTV para
desarrollar el servicio de TV de Lowi. La adjudicacion ha
sido a través de concurso internacional (Request For
Proposal) y habiendo resultado la propuesta técnica y
comercial ganadora.

LOWI

agiletv
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8. Hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre

08/05/2025: Participacién en el evento ISPA en Londres.
El CEO y el equipo comercial han participado en la feria
de referencia para ISP”s en Reino Unido para hacer
prospeccion de negocio.

13/05/2025: Anuncio del partnership estratégico con
Qvest en el marco del evento de Cabsat celebrado en
Dubdi. El acuerdo tiene como foco ofrecer
conjuntamente el servicio de TV a los operadores en la
region de Middle East.

16/05/2025: Convocatoria de Junta General Ordinaria y
Extraordinaria de Accionistas. AgileTV realiza su Junta
General Ordinaria y Extraordinaria de Accionistas en la
sede de la Compariia en Bilbao, sita en Calle Gran Via de
Don Diego Lépez de Haro, 45, Planta 19, 48009 Bilbao.

29/05/2025: Presentacién antes inversores en el Foro
Medcap 2025. La Compania participa en el evento
dirigido a inversores organizado por Bolsas y Mercados
Espanoles.

26/06/2025: AgileTV firma un acuerdo con la telco
LIWEST para desarrollar su plataforma en Austria. Liwest
y AgileTV acuerdan proporcionar el servicio de TV a
nuevos clientes y también migraran gradualmente a los
actuales suscriptores de TV del operador austriaco. La
propuesta técnica y comercial de AgileTV fue
seleccionada a través de un proceso de licitacion y
tendré una duracién de 5 afos

isT Y LIWEST )~ LIWEST

W2 L1

iST

iST
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Hechos relevantes posteriores al cierre

08/07/2025: Participaciones significativas a 30 de junio
de 2025. Se informa de la relacién de accionistas con
una posicion igual o superior al 5% del capital social tras
los cambios en el Consejo de Administracion: Grupo
Inveready 16,50%; EPC Advisory & Management, S.Ly Key
Wolf, S.L 11,29%; Onchena S.L.11,16%; y TV Azteca SAB DE CV
6,89%.

25/08/2025: AgileTV entrega el desarrollo de la
plataforma de TV que permite a Lowi lanzar su oferta
comercial de TV. Tras la adjudicacién del concurso a
AgileTV por parte de Vodafone Espafia, la Comparia
entrega la plataforma de TV desarrollada. Esto permite a
Lowi comercializar la plataforma de TV para sus clientes
de banda ancha y nuevas altas.

02/09/2025: AgileTV resulta finalista en los premios
internacionales Streaming Media European Innovation
Awards 2025 con la tecnologia Agile CDN Director.

©agiletv

Agile CDN Director

Content Delivery & Distribution

STREAMING MEDIA EUROPEAN

INNOVATION

AWARDS

FINALIST

12-15/09/2025: Participacién de AgileTV en el evento IBC
2024, Amsterdam. AgileTV participa en el evento de
referencia del sector “International Broadcast
Convention” (IBC). En su stand dentro del Pabellén de
Innovacién tienen lugar presentaciones y demos de su
portfolio. También participa en un panel de conferencia y
mantiene reuniones con los principales actores del
sector. Ademds, La Compania ha sido distinguida con el
premio Best of Show Award, un reconocimiento que
resalta la innovacién y el valor de la Plataforma de TV de
AgileTV como una de las soluciones mas destacadas de
la feria.

fost 13
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9. Evolucion previsible

La creciente demanda de soluciones de streaming esta favoreciendo un incremento del
niimero de procesos de oferta y adjudicacion de contratos a los que AgileTV es invitada
para la provision de esta tecnologia y en su caso la gestion de la misma.

La plataforma AgileTV permite una provision eficaz del servicio desde la nube con unos costes incrementales
menores que los costes promedio y el ingreso habitual por usuario. El cobro de la TV as a Service por usuario y mes
genera un ingreso recurrente que es mads rentable cuanto mayor es el volumen de clientes y ademds resulta muy
previsible.

Es por ello que el crecimiento en niumero de operadores telco y broadcasters asi como el volumen de usuarios
finales de estos es la prioridad de la Compania. Dicho crecimiento puede realizarse tanto orgéinicamente ofertando
y ganando nuevos clientes telco y broadcasters como inorgdnicamente comprando puntualmente plataformas
competidoras que presten servicios equivalentes y migrables a la plataforma de la Compafiia.

AgileTV prioriza para su expansion los mercados para los que mltiples analistas vaticinan un mayor crecimiento del
uso de estas tecnologias de streaming: EE.UU. (donde ya somos fuertes en la venta de tecnologia y dispositivos) y
Europa. En el caso de Europa, AgileTV se enfoca especialmente en los mercados donde tiene una fuerte presencia,
paises nérdicos (Suecia y Finlandia) y zona DACH (Alemania, Austria, Suiza).

En cuanto al modelo de ingresos, la Companiia va a continuar creciendo en la venta de tecnologia basada en el
ingreso recurrente mensual (modelo opex para el cliente) frente a modelos antiguos basados en la venta one shot
de equipamiento o proyectos (modelo capex). Este modelo de TV as a Service permite a AgileTV tener una alta
previsibilidad de sus ingresos.

AgileTV continuaré innovando y ofreciendo productos con estéindares de calidad propios de los grandes operadores
y al mismo tiempo ofreciendo soluciones globales para gestionar la explotacion y personalizacion de estas
tecnologias, o que brinda la posibilidad de tener una estrecha relacion con los clientes e incluso un valor afadido
diferencial respecto a nuestros competidores puramente tecnolégicos, permitiendo asi ganar nuevos clientes.
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10. Periodo medio de pago a proveedores

Con fecha 4 de febrero de 2016, se publicd la Resolucién de 29 de enero de 2016, del Instituto de
Contabilidad y Auditoria de Cuentas, sobre la informacién a incorporar en la memoria de las cuentas
anuales consolidadas en relacion con el periodo medio de pago a proveedores en operaciones
comerciales, que tiene como objetivo dar cumplimiento al mandato expreso contenido en la Ley 31/2014,
de 3 de diciembre, a través de la cual se deroga el antecedente inmediato en la materia, la Resolucion de
29 de diciembre de 2010, del Instituto de Contabilidad y Auditoria de Cuentas, sobre la informaciéon a
incorporar en la memoria de las cuentas anuales consolidadas en relacion con los aplazamientos de pago
a proveedores en operaciones comerciales, que tenia su origen en la anterior redaccion de la disposicion
adicional tercera de la Ley 15/2010, de 5 de julio, de modificacién de la Ley 3/2004, de 29 de diciembre.

A 30 de junio de 2025, la Compafiia registré un periodo medio de pago a proveedores de 80,49 dias frente
alos 98,56 a la finalizacion del ejercicio 2024.

Segun se indica en la Ley 18/2022, de 28 de septiembre, de creacién y crecimiento de empresas, la cual
tiene como fin la reduccién de la morosidad comercial y el apoyo financiero, la Sociedad detalla a
continuacioén el periodo medio de pago a proveedores, el volumen monetario y nimero de facturas
pagadas en un periodo inferior al méximo establecido en la normativa de morosidad y el porcentaje que
suponen sobre el nimero total de facturas y sobre el total monetario de los pagos a sus proveedores.

© agiletv

Facturas pagadas en periodo inferior al maximo legal 30/06/2025
Numero de facturas pagadas en plazo inferior al maximo legal 1.194,00
Porcentaje sobre el numero total de facturas pagadas 77,8%
Importe de facturas pagadas en plazo inferior al maximo legal (miles de euros) 14.774,64
Porcentaje sobre el importe total de facturas pagadas 47,3%

11. Adquisicion y enajenacion de acciones propias

A 30 de junio de 2025 el Grupo posee 282.800 acciones propias por un valor de 650.440 euros.

Cifras en dias 30/06/2025 31/12/2024
Periodo medio de pago a proveedores 80,49 98,56
Ratio de operaciones pagadas 68,80 78,07
Ratio de operaciones pendientes de pago 105,47 156,55

Cifras en miles de euros 30/06/2025 31/12/2024
Total Pagos realizados 31.221,08 56.844,64
Total Pagos pendientes 14.598,45 20.089,94

Detalle de los movimientos de autocartera durante 15 2025 N2 Acciones Importe (euros)
Saldo a 31/12/2024 350.866 1.017.511
Compras 153.153 398.959
Ventas (72.287) (184.607)
Pagos (148.932) (414.915)
Devolucion préstamos 0,0 0,0
Diferencia entre valor contable y de mercado a 30/06/2025 0,0 (166.507)
Saldo a 30/06/2025 282.800 650.440
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12. Perimetro de consolidacion

© agiletv

Sociedad

Domicilio social

Actividad

Método de consolidacion

Agile Content Inversiones, S.L. Espafia Tenencia de participaciones y publicidad Integracion global
Agile Advertisement, S.L. Espafia Publicidad Integracion global
Over the Top Networks, S.A. Brasil Desarrollo de software Integracion global
Over the Top Networks Ibérica, S.A. Espafia Desarrollo de software y distribucion de video y TV digital Integracion global
Over the Top Networks Italy S.R.L. Italia Desarrollo de software y distribucion de video y TV digital Integracién global

Over the Top Networks International Inc.

Estados Unidos

Desarrollo de software

Integracion global

Edgeware AB

Suecia

Desarrollo de software y hardware

Integracién global

Edgeware Inc.

Estados Unidos

Desarrollo de software

Integracion global

Edgeware Hong Kong Ltd. China Desarrollo de software Integracion global
Fon Wireless Ltd. Reino Unido Proveedor de conexiones WiFi Integracién global
Fon Labs, S.L. Espafia Desarrollo de software Integracion global
Agile Content Labs, S.L. Espafia Desarrollo de software Integracion global
WeTek - Solugdes Tecnolbgicas, S.A. Portugal Desarrollo de dispositivos para la distribucion digital de contenidos Puesta en equivalencia
Loyola - Meios Publicitérios Unipessoal, LDA Portugal Publicidad Puesta en equivalencia

Agile Content Portugal Unip, Lda

Portugal

Desarrollo de software

Puesta en equivalencia
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13. AgileTV en Bolsa

mercado BME Growth.

A partir del 22 de septiembre de
2025, AgileTV vuelve a participar
en el indice bursatil de referencia
IBEX Growth Market 15, favorecido
por ofrecer uno de los niveles de
free float mas elevados del

Estructura Accionarial

%

Free float 54,2%
Inveready 16,5%
OnchenaS.L. 2%
TV Azteca 6,9%
EPC Advisory and Management, S.L.y 3%
Key Wolf, S.L.(J. Poza) '

Durante el primer semestre del ejercicio 2025, la accién de AgileTV
registré una caida acumulada del -20,7%, cerrando el mes de junio
a un precio de 2,3 euros por accién y una capitalizacion bursdétil de
53 millones de euros.

En este comportamiento hay que destacar como factor influyente
la venta de un paquete de 3,7 millones de titulos en una sesion
procedentes de la salida de la Compariia de los dos socios
fundadores. Comparado con los indices selectivos del mercado
espanol, la caida de la cotizacion de AgileTV contrasta con la
positiva evolucién del IBEX Growth Market 15 (+13.5%) y la menor
caida del IBEX Growth Market All Share (11.3%).

Por otro lado, en los seis primeros meses del afio el valor sigue
mostrando niveles de liquidez muy positivos con un volumen
acumulado de titulos de 1,5 millones de acciones muy cerca del
total de 2024 de 1,7 millones de titulos, asi como en términos de
efectivo con una contratacion en el primer semestre de 3,8 millones
de euros casi un 60% del total negociado en 2024 y a pesar de la
caida en la cotizacion.

Cabe destacar la participacion del equipo directivo al Foro Medcap
en el que presenté la Ultima versién de su equity story que recibié
una positiva respuesta por parte de los inversores institucionales
asistentes a las reuniones one on one. Esta nueva propuesta de
inversion forma parte de un proceso en marcha de reflexion
estratégica que terminard préximamente en un nuevo Plan
Estratégico que actualizard de nuevo el equity story. Ademds, la
Compania ha continuado aumentando su exposicion publica al
mercado, a través de sus comunicaciones periédicas de resultados,
reuniones con inversores y medios especializados, publicacion de
informes de analistas (Lighthouse y JB Capital), asi como
actualizacién de los Guidance comunicados.

© agiletv

Cotizacién (euros) 30/06/2025 2024
Inicio 2,90 3,30
Minimo 2,22 3,10
Maximo 3,02 4,45
Cierre periodo 2,30 2,90
Media 2,59 3,85

Otros indicadores bursdtiles 30/06/2025 2024
Capitalizacion bursatil (euros) 53.376.357,60 67.300.624,80
N2 de acciones 23.207.112,00 23.207.112,00
Valor nominal de la accion (euros/accién) 0,10 0,10
Volumen contratacion (acciones)' 1.525.497,00 1.710.735,00
Volumen contratacion medio diario (acciones) 12.607,41 13.908,41
Volumen efectivo (euros) 3.771.735,12 6.627.656,88
Volumen efectivo medio diario (euros) 31.171,36 53.883,39

1. Datos exceptuando 28 de febrero

Agile TV vs indices’ 30/06/2025 2024
Agile TV (20,7%) (12.1%)
IBEX Growth Market 15 13.5% (25,5%)
IBEX Growth Market All Share 5,9% (1,7%)

1. Porcentaje de variacion de cotizacion cierre en los ejercicios 2023y 2024 y del primer semestre de 2025.
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13. AgileTV en Bolsa

AgileTV vs IBEX Growth Market 15 e IBEX Growth Market All Share, 31-12-24 al 30-06-25
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14. Glosario

Clientes gestionados: Usuarios o
destinatario final de los servicios que
AgileTV presta a través de las distintas
plataformas de television de pago y por los
que obtiene un ARPU o ingreso mensual.

Crecimiento orgdnico: Tasa de crecimiento
que una empresa puede alcanzar
aumentando la produccién o mejorando las
ventas internamente. Para el caso en que se
hubiese producido una adquisicién de una
empresa o unidad de negocio en el
ejercicio anterior, esta ratio se calculara’
anadiendo a la cifra de ingresos del
ejercicio de la adquisicién, el importe de los
ingresos obtenidos por la empresa o la
unidad de negocio entre el comienzo del
ejercicio y la fecha de adquisicién por el
Grupo AgileTV.

DFN (Deuda Financiera Neta): Se entenderd
los préstamos y otros débitos consignadas
en las partidas de balance denominadas
como deudas a largo plazo y corto plazo
(tanto con terceros, empresas del Grupo o
asociadas) menos el importe
correspondiente a efectivo y otros activos
liquidos equivalentes.

En aquellos casos en que la Compania se
financie a través de obligaciones o bonos
convertibles la diferencia entre el valor
razonable de un instrumento similar que no
lleve aparejado como el instrumento de

patrimonio y el importe inicial de este
instrumento se incluird como parte del
patrimonio de acuerdo con el criterio
establecido en el Plan General Contable.

Earn-Outs: Cldusula incluida en los
contratos de adquisicion de empresas o
unidades de negocio por el que se
introduce una parte variable en la
valoracion dependiendo del resultado
futuro. En algunas ocasiones esta parte
variable se pacta mediante el pago de
acciones, lo que no supone un desembolso
de caja para la Compania.

EBITDA (Earnings Before Interests, Tax,
Depreciation and Amortization): |
beneficio de la empresa antes de restar los
intereses a pagar por la deuda contraida,
los impuestos propios del negocio, las
depreciaciones por deterioro de este, y la
amortizacién de las inversiones realizadas.

Free Cash Flow: Free Cash Flow = EBITDA del
periodo - Capkx del periodo - Inversidn en
Circulante del periodo - Pagos de intereses
financieros netos del periodo - importe neto
de partidas que no hayan supuesto
impacto en caja durante el periodo.

Ingresos Brutos: Importe neto de la cifra de
negocio de la Compafia de acuerdo con la
aplicacién de los estandares
internacionales de contabilidad.

Ingresos Netos de contenido: Importe neto
de la cifra de negocio de la Compania una
vez descontados los ingresos por la venta
de contenidos, lo que explica mejor la
gestidon de los mismos.

Ingresos recurrentes: Ingresos derivados
de contratos relativos a la gestion de
plataformas de television y sus clientes
gestionados, las suscripciones de software,
los contratos de soporte o mantenimiento
evolutivo y otros contratos con duraciéon
superior a un ano.

OFCF (Operating Free Cash Flow): Flujo de
caja libre operativo (OFCF) = EBITDA —
Gastos capitalizados de actividades de [+D.

OIR: Otra Informacién Relevante.

WeTek: WeTek Solugoes Tecnoldgicas Lda.
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15. Contacto

investors.agiletv.com

inversores@agiletv.com
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16. Ahexos

Distribucion de cifra neta de negocios por segmentos de negocio (ingresos brutos)

Cifras expresadas en miles de euros

Enero-Junio 2025 Enero-Junio 2024 % Var.
Ingresos netos de contenidos 41.053,4 40.541,9 13
AgileTV Platform 34.785,8 35.668,9 (2,5)
AqileTV Technologies 6.267,6 4.873.0 28,6

% Distribucién de cifra neta de negocios por segmentos de negocio (ingresos brutos)

Enero-Junio 2025 Enero-Junio 2024 Var. p.p.
Ingresos netos de contenidos 100,00 100,00 n.s.
AgileTV Platform 84,7 88,0 (3.2)
AgileTV Technologies 15,3 12,0 3,2
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16. Ahexos

Estructura del capital

Cifras expresadas en miles de euros 30/06/2025 31/12/2024 % Var.
Fondos propios 39.262,6 42.028,5 (6,6)
Fondos propios excluyendo bonos convertibles 34.382,6 37.153,6 (7,5)
Bonos convertibles 4.879,9 4.875,9 0.1
Deuda financiera 39.389,1 40.466,6 (2,7)
Bonos no convertibles 16.510,6 15.383,3 7,3
Pagos asociados a operaciones de M&A 1.000,0 1.000,0 n.s.
Deuda bancaria 7.454,6 8.427,8 (11,5)
Deuda con administraciones publicas 1.091,4 1.191,3 (8,4)
Otras deudas 1.125,4 1.116,7 0.8
Earn outs 4.349,5 5.430,7 (19,9)
Deudas con asociados ERESrS 6.276,8 (11,2)
Deuda adicional conforme a NIIF 2.284,2 1.639,9 39,3
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