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Notal Legal e Información prospectiva 

La información que contiene este Informe de resultados ha sido preparada por 

Agile Content e incluye información financiera extraída de las cuentas del 

ejercicio 2023 de Agile Content S.A., correspondientes al periodo enero-

diciembre 2023, auditadas por EY (Ernst & Young), así como manifestaciones 

relativas a previsiones futuras. 

La información y manifestaciones relativas a previsiones futuras sobre Agile 

Content no constituyen hechos históricos, estando basadas en asunciones que 

se consideran razonables, y están sometidas a riesgos e incertidumbres, muchos 

de los cuales son difíciles de prever y están, de manera general, fuera del control 

de Agile Content. De este modo, se advierte a accionistas e inversores de que 

estos riesgos podrían provocar que los resultados y desarrollos reales difieran de 

los inicialmente previstos en la información y proyecciones futuras. 

Con excepción de la información financiera referida, la información y 

cualesquiera de las opiniones y afirmaciones contenidas en este documento no 

han sido verificadas por terceros independientes y, por lo tanto, ni implícita ni 

explícitamente se otorga garantía alguna sobre la imparcialidad, precisión, 

plenitud o corrección de la información o de las opiniones y afirmaciones que en 

él se expresan. 

Este documento no constituye una oferta o invitación para adquirir o suscribir 

acciones, de acuerdo con lo establecido en el Real Decreto Legislativo 6/2023, 

de 17 de marzo, de los Mercado de Valores y de los Servicios de Inversión en su 

normativa de desarrollo. Asimismo, este documento no constituye una oferta de 

compra, de venta o de canje ni una solicitud de una oferta de compra, de venta o 

de canje de títulos valores, ni una solicitud de voto alguno o aprobación en 

ninguna otra jurisdicción. 

La Información 

La información contenida en este informe correspondiente al ejercicio 2023 ha 

sido elaborado por Agile Content, S.A. (en adelante Agile Content) en virtud de lo 

previsto en el artículo 17 del Reglamento (UE) no 596/2014 sobre abuso de 

mercado y en el artículo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados 

de Valores y de los Servicios de Inversión, así como en la Circular 3/2020 del 

segmento BME Growth de BME MTF Equity (en adelante “BME Growth”), 

ponemos en su conocimiento la siguiente información relativa a Agile Content 

S.A. y presenta el Informe de Gestión a 31 de diciembre de 2023. 

Contenido del Informe de Gestión Enero-Diciembre 2023 

El Informe de Gestión comprende desde la página 1 hasta la página 36 y contiene 

la revisión de la gestión de la actividad y resultados de la compañía durante el 

periodo enero-diciembre 2023, así como su comparación con el mismo periodo 

de 2022, ha sido formulado por el Consejo de Administración el 22 de marzo de 

2024 siguiendo las recomendaciones de la Guía para la Elaboración del Informe 

de Gestión de las Entidades Cotizadas de la Comisión Nacional del Mercado de 

Valores (CNMV). Este informe contiene, además, entre otra información, la 

relativa al modelo de negocio y evolución previsible, la gestión de riesgos y los 

hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre. 

La información relativa al Gobierno Corporativo de Agile Content se incluye 

dentro del Informe de Gestión desde la página 22 hasta la página 23 como 

contenido del apartado 10 dedicado a las políticas y actuaciones destinadas a la 

protección del medio ambiente, el impacto social y la mejora de las prácticas de 

gobernanza (ESG por sus siglas en inglés). 
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1. Carta del Presidente

Nos complace presentar los estados 
financieros consolidados correspondientes al 
año 2023, que conjuga crecimiento con una 
mejora de márgenes y la evolución cualitativa 
de nuestro negocio. Hemos consolidado una 
posición competitiva en el mercado de la 
televisión de pago y servicios OTT y somos un 
referente global en nuestro segmento, con 
posibilidades de seguir ganando posición.

La tecnología tiene un papel de relevancia 
creciente en esta industria, y es clave junto a la 
adopción estratégica de la IA para generar 
valor, sofisticar la recomendación y agregación, 
adaptarse a nuevas redes de distribución, 
dispositivos y usos, con modelos de negocio 
que combinan suscripciones, datos y 
publicidad e impactan positivamente en la 
experiencia audiovisual de los clientes.

En un mercado tan dinámico y diversificado 
como el del entretenimiento, las economías de 
escala son esenciales y en Agile Content 
seguimos trabajando para reafirmar nuestra 
posición de liderazgo. Fruto de nuestra 
presencia internacional estamos extendiendo 
nuestra TV Platform a Italia, en países nórdicos 
y en Brasil, confirmando la competitividad de 

nuestro modelo operativo y de gestión end2end 
de plataforma de TV. Hemos reforzado nuestras 
capacidades comerciales, con más talento 
especializado, potenciando el diferencial 
competitivo, que conjuga tecnología robusta 
con excelencia operativa. 

Hemos concluido un ciclo de dos años de 
consolidación en el que hemos integrado 
positivamente las adquisiciones, optimizado 
las operaciones y ganado eficiencia operativa, 
al tiempo que reducíamos el apalancamiento, 
con un modelo de rentabilidad recurrente y 
escalable. He de agradecer la contribución de 
Alfredo Redondo como CEO en este período y 
la disposición de seguir acompañándonos 
como Senior Advisor en esta nueva etapa. 

Podemos expandir un modelo exitoso de 
operación de TV donde la tecnología y la 
excelencia operativa aportan un valor 
diferencial con enormes posibilidades y es un 
gusto poder introducir a Koldo Unanue como 
nuevo CEO de la compañía. Con una 
trayectoria extensa en operadores de 
telecomunicaciones, referente en marketing y 
servicios de TV, aporta un conocimiento de 
primera mano sobre el impacto y las sinergias 

de la TV en el negocio de los operadores. La 
experiencia con Euskaltel y Masmóvil nos ha 
permitido compartir años de trayectoria 
conjunta y ahora podrá contribuir desde el lado 
de la tecnología a la aportación de valor a 
nuestros clientes. 

Me siento orgulloso del crecimiento y evolución 
de Agile, y tengo plena confianza en las bases 
construidas y consolidadas, que son el punto 
de partida para que el impacto siga creciendo 
en relevancia y sigamos demostrando que lo 
mejor está por venir. Hay mercado, hay 
producto y hay un gran equipo. La cultura de 
Agile se basa en un conocimiento profundo con 
especialistas motivados, actitud colaborativa y 
orientada a la generación de valor, en un 
segmento que impacta diariamente en la vida 
de la gente, que usa la tecnología para 
informarse y entretenerse con unas 
posibilidades impensables hace unos años, 
que hoy son cada vez más masivas.

Atentamente,
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Hernán Scapusio
Presidente
Agile Content

Estimado/a Accionista,
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2. Carta del CEO

Es un placer compartir los logros obtenidos 
por Agile Content durante el año 2023, en línea 
con los objetivos establecidos dentro de la 
estrategia de la compañía.

Este progreso se ha cimentado en un 
crecimiento orgánico de nuestras ventas y en 
una mayor eficiencia de las operaciones tras 
la integración total de las adquisiciones 
realizadas en ellos últimos años. Y todo esto 
habiendo sido capaces de mantener nuestra 
capacidad innovadora tanto reteniendo como 
incorporando nuevo talento.

Las cuentas auditadas de Agile Content para 
el año 2023, siguiendo la normativa IFRS, 
muestran un crecimiento de 1,1 millones de 
euros en facturación por encina del año 
anterior hasta llegar a los 102,6 millones de 
euros, un EBITDA de 14,1 millones de euros, lo 
que significa un aumento del 21,7% por 
encima del año precedente y finalmente una 
mejora del 42,9% del OFCF llegando a los 7 
millones de euros.

Por otra parte, la Deuda Bruta de la compañía 
bajó hasta los 37,8 millones de euros, 
situando la Deuda Financiera Neta en los 23,1 
millones de euros. La bajada de la Deuda 
Financiera Neta y el incremento del EBITDA 
arrojan una mejora sustancial en la ratio 
NFD/EBITDA, pasando de x2 en el año 2022 a 
x1,6 en el presente ejercicio.

Por último y para cerrar el apartado de 
resultados financieros, es una satisfacción 
haber cerrado el ejercicio con un resultado 
neto positivo de 1,1 millón de euros.

Este 2023 ha permitido a los clientes actuales 
de nuestra plataforma de TV mejorar su propia 
competitividad tanto en términos de calidad 
como de coste de operación. Pero 
adicionalmente hemos demostrado la 
capacidad para competir en nuevos 
mercados. Así, se han conseguido nuevos 
contratos en Italia, Brasil y Finlandia (este 
último a principios de este año 2024), 
demostrando la competitividad de la 
Plataforma tanto en tiempo de puesta en 
marcha, funcionalidades, robustez, 
escalabilidad y por supuesto en coste de 
operación. Todos estos nuevos contratos 
tienen un impacto positivo en nuestros 
ingresos anuales recurrentes.

En lo que se refiere a las actividades más 
“transaccionales” relacionadas con la venta 
de tecnologías de video, estamos 
acompañando a los clientes en una profunda 
transformación. Así, asistimos a una 
evolución del despliegue de infraestructuras 
muchas veces con alto componente de 
hardware a modelos basados en software con 
desarrollos abiertos en la nube orientados a la 
integración de aplicaciones y con el servicio 
asociado siguiendo los modelos “Software as 
a Service” (SaaS). Si bien este paso puede 
significar algún impacto en los niveles de 
facturación a corto plazo, suponen un 
incremento en los ingresos recurrentes 
anuales a medio y largo plazo.

Estamos muy orgullosos tanto de los nuevos 
clientes incorporados como de la renovación 
de contratos multianuales por parte de 
algunos clientes actuales muy relevantes. Con 

todo ello hemos pasado de tener unos 
ingresos recurrentes anuales de 75,5 millones 
de euros en el año 2022 a 77,1 millones de 
euros al final del 2023.

Gracias a ello, somos capaces de brindar 
servicios integrales de TV a cerca de 840.000 
hogares cubiertos por nuestros clientes, y 
contamos con la confianza de 18 de los 50 
principales operadores de 
telecomunicaciones europeos, además de 
sumar más de 50 millones de hogares a nivel 
mundial disfrutando de servicios de televisión 
de pago utilizando parte de nuestra tecnología.

Todo lo anterior ha sido posible gracias al 
talento y dedicación de los más de 290 
profesionales expertos en innovación en el 
sector de Tecnología, Media y 
Telecomunicaciones (TMT), presentes en más 
de 15 países. Con una inversión de más de 
11,4 millones de euros en I+D+i en el presente 
ejercicio, la compañía ha sido galardonada por 
TVB Europe y los Digital Media World Awards.

Queremos expresar nuestro agradecimiento a 
los más de 120 clientes que confían en 
nuestra oferta de valor, a todos nuestros 
profesionales y a todos aquellos que con 
mayor o menor participación forman parte de 
nuestro accionariado.

Por último, permítanme que me dirija a todos 
ustedes de una manera algo más personal. 
Hace aproximadamente dos años tuve el 
inmenso honor de unirme al equipo de Agile 
Content para contribuir a la consolidación de 
la compañía tras unos años de crecimiento 
espectacular basado en un crecimiento 

orgánico y en la compra de diferentes 
compañías. Esa consolidación ha contribuido 
al reconocimiento de Agile Content como una 
compañía Multinacional con un enorme 
talento, con una estrategia basada en una 
innovadora propuesta de valor, una eficiente 
capacidad de entrega a nuestros clientes, y 
una sólida situación financiera.

A partir de ahora abrimos una nueva etapa 
orientada al crecimiento sobre bases sólidas. 
Con este objetivo se ha procedido al 
nombramiento de Koldo Unanue como nuevo 
CEO de Agile Content. Koldo es un experto en 
el mercado de las Telecomunicaciones, 
especialmente en los servicios de TV cuya más 
reciente posición fue la de Director de TV en el 
Grupo MásMóvil. A partir de hoy me pongo a su 
disposición pues continuaré ligado a Agile 
Content en calidad de Asesor Senior.

Con todo ello, nos comprometemos a 
garantizar la satisfacción de nuestros clientes, 
el retorno de la inversión de nuestros 
accionistas y el desarrollo del talento y las 
capacidades de nuestros profesionales.

Agradecemos su confianza y esperamos seguir 
trabajando juntos en el futuro.

5

Alfredo Redondo
CEO
Agile Content

Estimado/a Accionista,
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3. 2023 de un vistazo

Evolución de 
resultados
Agile Content consigue entrar en la 
senda de beneficios. Consigue un 
resultado neto positivo de 1,1 
millones de euros.

Evolución de 
crecimiento rentable
La compañía supera ya los 14 
millones de euros de EBITDA, 
mejorando en un 21,7% respecto a 
2022.

Evolución de Cash Flow 
y endeudamiento
Agile Content mejora su estructura 
financiera, mejorando otro año 
más su ratio DFN/EBITDA y 
manteniendo sus niveles de caja.

Hechos relevantes
Finalista en los Streaming Media 
European Innovation Awards por la 
tecnología Agile CDN Director.

Agile TV Technologies
Nuevos clientes por la tecnología 
Agile Subtitling y Agile CDN.

Agile TV Platform
Agile Content ha replicado su 
Plataforma en 3 países además
de España.

HITOS DE GESTIÓN en
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3. 2023 de un vistazo

€102,6M
Ventas

Var. 2022 IFRS1: 1,0%

€14,1M
EBITDA

Var. 2022 IFRS1: 21,7%

Var. 2022 PGC2: 19,5%

€23,1M
DFN5

Var. 2022 IFRS1: (€0,5M)

Var. 2022 PGC2: (€0,7M)

1,6x
DFN/EBITDA

Vs. 2022 IFRS1: (0,4x)

Vs. 2022 PGC2: (0,4x)

€7M
OFCF6

Var. 2022 IFRS1: 42,9%

Var. 2022 PGC2: 44,3%

Principales Magnitudes Financieras
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€17,3M Ex. Earn-Outs4 1,2x Ex. Earn-Outs4

1. IFRS: Estándar Internacional de Contabilidad.
2. PGC: Plan General Contable.
3. Ingresos Netos: Ingresos de la compañía menos el coste de gestión del contenido.
4. Parte de la deuda derivada de la adquisición de compañías y susceptible de ser abonada en acciones sin que suponga un desembolso de caja.
5. Deuda Financiera Neta.
6. Operating Free Cash Flow.

Ingresos Netos3:€64,1M
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3. 2023 de un vistazo

Agile TV Platform

Grupo Tessellis
Acuerdo con el Grupo Tessellis para implantar 
la plataforma Agile TV en Italia, gestionando su 
servicio de Tiscali.TV para apoyarle en su 
estrategia convergente en el mercado.

Convergenze
Acuerdo con Convergenze para ofrecer 
contenido a sus nuevos abonados y a los ya 
existentes a través de Agile TV Platform, y 
reforzar su posición competitiva en Italia.

Superplayer
Acuerdo con 
Superplayer, empresa 
brasileña desarrolladora 
y distribuidora de 
productos y servicios de 
valor agregado para ISP, 
para lanzar su servicio 
mayorista de televisión 
por streaming, 
Superplayer TV, 
desarrollado junto con 
Agile Content.

Ålcom
La plataforma Agile TV entra en Finlandia de la 
mano del operador finlandés Ålcom, para ofrecer el 
servicio de televisión a sus más de 210.000 clientes 
de banda ancha en los países nórdicos.

Met Opera
Puesta en marcha de un sistema de Agile 
Subtitling en la MET Opera de Nueva York 
reemplazando una instalación existente de la 
competencia.

Telenor
Solución desarrollada para Telenor Suecia.

Astro
Buena señal de negocios futuros en Asia a 
través de la firma del acuerdo con la emisora 
ASTRO en Malasia para ofrecer un sistema 
completo de tecnología Agile Subtitling, en 
reemplazo de los equipos de la competencia.

Agile TV Technologies

Hitos Segmentos de 
Negocio

8
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4. Perfil de compañía y Modelo de negocio (I)

La cartera de Agile Content abarca desde servicios de 
TV totalmente gestionados (incluida la gestión de 
contenido agregado) hasta aplicaciones SaaS y 
plataformas de infraestructura, que ofrecen 
soluciones innovadoras, rentables y escalables para 
el negocio de televisión de sus clientes.

Como proveedor de aplicaciones y servicios en la 
nube para la infraestructura y las operaciones 
comerciales de la televisión de pago, la compañía 
ayuda a las organizaciones a transformar sus negocios 
de TV y vídeo para satisfacer con éxito las necesidades 
y expectativas de las audiencias actuales. Agile 
Content dispone de amplia experiencia en el actual 
entorno de digitalización, altamente competitivo y, 
donde la relevancia y segmentación del contenido es 
clave a la hora de ofrecer a los usuarios lo que les 
interesa en cada momento y poder captar su atención 
con publicidad personalizada. Es por ello que a través 
de su tecnología big data, incorpora a sus soluciones 
la gestión y análisis de datos masivos de audiencia, 
que son clave para el éxito de los negocios digitales.

Agile Content es una compañía que 
proporciona tecnología y soluciones 
extremo a extremo para la provisión 
de servicios de televisión de pago a 
través de Internet. Entre sus clientes se 
encuentran tanto proveedores de 
servicios de telecomunicaciones 
como generadores de contenido, 
compañías de radiodifusión y 
empresas con manejo de un gran 
volumen de contenido multimedia.

Por una parte, y tal y como se ha descrito anteriormente, Agile Content ha venido desarrollando bien por sus propios 
medios o a través de adquisiciones realizadas una presencia estratégica en buena parte de las tecnologías de la 
cadena que va desde la generación del contenido a su consumo final tal y como se detalla a continuación:

Modelo de negocio en 2023

agile
processing

agile
experience

agile
devices

agile
production

agile
management

agile
delivery

La compañía tiene 120 clientes en cartera, una plantilla de 
290 profesionales con presencia multinacional en 15 
países.

El propósito de la empresa es avanzar en la evolución de la 
televisión y hacer que más personas se beneficien de las 
ventajas y oportunidades que la tecnología ofrece para el 
consumo de contenido en vídeo. Con la tecnología, el 
equipo y la visión de Agile Content, sus colaboradores 
pueden mejorar sus ofertas de banda ancha y ofrecer de 
manera eficiente un servicio de televisión competitivo y de 
alta calidad a un precio accesible, lo que resulta en una 
mayor fidelización de los clientes y un aumento de los 
ingresos medios por hogar.

La compañía tiene como objetivo convertirse en líder 
global en la gestión de contenido audiovisual en línea y en 
la monetización de audiencias, proporcionando la mejor 
experiencia en información y entretenimiento en vídeo 
mediante colaboraciones con diversos actores del sector 
del entretenimiento, incluyendo generadores y agregadores
de contenido, proveedores de servicios de televisión y 
empresas con necesidades de gestión de grandes 
volúmenes de información rica en contenido de vídeo.

Los pilares fundamentales de su estrategia de crecimiento 
incluyen una política de innovación sólida y el desarrollo 
de soluciones propias, así como la expansión hacia nuevos 
segmentos de clientes y geografías. En un mercado tan 
dinámico y diversificado como el del entretenimiento, las 
economías de escala son esenciales. La capacidad de 
Agile Content para innovar y posicionarse como líder en el 
mundo del entretenimiento televisivo a nivel global 
depende de mantener un modelo de negocio sostenible.

A su vez, y por la propia dinámica del sector, se dirige básicamente a tres tipos de segmentos con sus propios clientes: 
Proveedores de Servicios de Telecomunicaciones, Generadores y Distribuidores de Contenido y Empresas con 
necesidades propias de manejo de grandes cantidades de contenido rico en video. Para dar una idea de la relevancia de 
cada segmento, y tomando como referencia el Top 30 de clientes por facturación, los Proveedores de Servicios de 
Telecomunicaciones cuentan con veintiuna cuentas, los Generadores y Distribuidores de Contenido con cinco y por último 
las Empresas con cuatro. Ante la complejidad y variedad de clientes y soluciones, Agile Content tiene el objetivo de 
maximizar el uso de las diferentes tecnologías adaptándose a las necesidades de cada cliente. Para alcanzar el equilibrio 
adecuado entre uso eficiente de las tecnologías y la capacidad de adaptación, Agile Content ha realizado un esfuerzo de 
innovación en el desarrollo de una plataforma propia para la provisión de estas tecnologías. De esta manera, la 
combinación de tecnologías, plataforma y servicios asociados logra una adaptación eficiente aprovechando unas 
economías de escala y un menor TCO (Total Cost of Ownership).

9
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4. Perfil de compañía y Modelo de negocio (II)

10

A efectos operativos, la compañía distingue básicamente 
entre dos maneras de relacionarse con sus clientes:

▪ Agile TV Technologies: Los clientes compran las 
Tecnologías y Servicios asociados de una forma 
transaccional más clásica. De esta manera Agile 
Content está presente en 18 de los 50 Top Proveedores 
de Servicio en Europa y más de 50 millones de hogares a 
nivel mundial disfrutan de un servicio de TV utilizando 
en mayor o menor medida tecnologías de Agile Content.

▪ Agile TV Platform: Agile Content toma una mayor 
responsabilidad en la prestación del servicio de 
televisión para el caso de proveedores de servicios de 
telecomunicaciones. A través de esta Plataforma más 
de 830.000 hogares en España disfrutan del servicio de 
televisión a través de nuestra plataforma como parte del 
servicio de nuestros clientes.

A medio y largo plazo ambos modelos irán mezclándose 
entre ellos mismos. A mayor venta de tecnologías mayor 
peso en las operaciones de nuestros clientes y a mayor 
presencia dentro de nuestros clientes mayores 
posibilidades de vender nuevas tecnologías.

La mayor parte de los desarrollos de software de estas 
tecnologías están basados en Cloud, ofreciéndolo cada vez 
más en modo Software as a Service, incrementando el nivel 
de recurrencia de los ingresos como es el caso de Agile TV 
Platform.

agile
processing

agile
experience

agile
devices

agile
production

agile
management

agile
delivery

agile
management

agile
production

agile
processing

agile
experience

agile
delivery

agile
devices
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5. Evolución y perspectivas de la industria de tecnologías 
de producción, distribución y consumo de TV de Pago

Algunos puntos clave para comprender mejor esta transformación incluyen:

▪ La explosión en la generación de contenido, abarcando desde producciones de gigantes 
como Netflix, Amazon, Disney, HBO y Apple hasta eventos en vivo como deportes y noticias, y 
también contenidos generados por usuarios individuales en redes sociales. El español jugará 
un papel crucial dado que más de 400 millones de personas lo hablan en todo el mundo.

▪ La innovación tecnológica abarca múltiples aspectos, desde la producción de contenido en la 
nube para una mayor eficiencia y experiencia en tiempo real, hasta tecnologías para 
garantizar la velocidad y calidad de transmisión en las redes, así como mejoras en la 
experiencia del cliente mediante la gestión efectiva de los servicios contratados. Tecnologías 
como microservicios en la nube, inteligencia artificial, aprendizaje automático, realidad 
virtual y aumentada, así como la inserción de contenido publicitario, están presentes a lo 
largo de toda la cadena de valor.

▪ El consumo y la creación de contenido altamente personalizado, con acceso desde una 
variedad de dispositivos en cualquier momento y lugar, lo que promueve una mayor 
interacción entre el contenido y el consumidor, incluyendo el ámbito del gaming. La 
proliferación del 5G también traerá consigo una nueva generación de dispositivos para 
aplicaciones de Internet de las Cosas.

▪ La publicidad asociada al contenido se beneficiará de una mayor capacidad de 
segmentación, lo que aumentará el retorno de la inversión.

▪ Todo esto ha contribuido a una mayor complejidad en la cadena de valor, desde la creación de 
contenido hasta el consumidor, y por lo tanto en los modelos de negocio asociados.

El mercado conocido tradicionalmente como televisión de 
pago sigue experimentando una transformación masiva. Esta 
evolución no solo se debe a avances tecnológicos, 
especialmente impulsados por Internet y los servicios en la 
nube, sino también a cambios en el papel de la televisión 
dentro del panorama global del entretenimiento.

1. Fuentes: Straits Reseach, Pay TV Market Forecast 2022-2030

En términos de segmentación del mercado1, 
se pueden identificar dos grandes bloques:

Los distribuidores de televisión, 
principalmente bajo un modelo de 
suscripción, (MVPD – Multichannel Video 
Programming Distributors) que incluye a 
operadores tradicionales de cable o satélite y 
proveedores de servicios de 
telecomunicaciones a través de sus redes de 
banda ancha, representando un mercado de 
más de 183 mil millones de dólares a nivel 
mundial.

Las cadenas de distribución de televisión 
tradicionales, basadas en modelos de 
publicidad y participaciones públicas, así 
como los grandes grupos de medios 
generadores de contenido, identificados en 
algunos casos como OTT (Over the Top), con 
una facturación cercana a los 270 mil 
millones de dólares.

Estos dos segmentos invierten anualmente 
alrededor de 43 mil millones de dólares en 
tecnologías asociadas a producción, 
distribución, software y tecnologías SaaS, 
siendo este un mercado parcialmente 
abordado por Agile Content de los cuales la 
compañía se dirige a 11 mil millones de 
dólares.

Es importante destacar que algunas acciones 
llevadas a cabo por los distribuidores de 
televisión (MVPD), como los proveedores de 
servicios de telecomunicaciones, reflejan un 
cambio en el enfoque de inversión. Han 
pasado de realizar despliegues de 
infraestructura altamente centrados en 
hardware a invertir más en el ámbito de las 
aplicaciones, adoptando cada vez más 
modelos de Software as a Service (SaaS). 
También recalcar que el papel de los “super
agregadores” de este tipo de distribuidores de 
televisión, como son los operadores de 
telecomunicaciones, suponen una enorme 
oportunidad, pero también un desafío del 
modelo de negocio más hacia el mundo de las 
aplicaciones, SaaS y servicios profesionales.

Es importante mencionar también que, 
debido a la inflación y las altas tasa de interés, 
2023 ha sido un año complicado también para 
la industria del entretenimiento donde ha 
jugado un papel importante a la hora de que 
los abonados miraran con más detenimiento 
sus gastos en suscripciones. Además, las 
inversiones en publicidad se han visto 
reducidas.

Al mismo tiempo, la presión sobre los 
proveedores de streaming ha pasado del 
crecimiento de suscriptores al desempeño 

financiero real, mientras que muchos MVPD 
están sufriendo una disminución de 
suscriptores y una mayor presión sobre la 
eficiencia.

En cuanto a la evolución futura, se prevé que 
la industria mejore, liderada por el mercado 
estadounidense. Las tecnologías y 
operaciones más eficientes desempeñan un 
papel fundamental para permitir el 
crecimiento del sector. También se espera 
que los distribuidores de televisión continúen 
ampliando su oferta de entretenimiento 
televisivo como parte de su propuesta de 
valor, especialmente en Europa con el 
despliegue de nuevas líneas de fibra óptica. 
Por otro lado, tanto los generadores y 
agregadores de contenido como las cadenas 
de distribución tradicionales seguirán 
buscando llegar directamente al consumidor 
final, explorando modelos de negocio que 
incluyen inversiones estatales, publicidad y 
suscripciones o consumo transaccional.

El objetivo de Agile Content es atender a 
ambos segmentos de mercado, utilizando 
tecnologías comunes, pero adaptando sus 
servicios a las necesidades específicas de 
cada uno, para garantizar la innovación y la 
economía de escala necesarias.
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6. Adopción de los estándares IFRS (I) 

Justificación de adopción de IFRS

Las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) son un conjunto de 
principios contables que tienen como objetivo homogeneizar la presentación de la 
información financiera de las entidades que operan en diferentes países y 
mercados. 

Los resultados de la compañía han sido formulados por primera vez bajo 
estándares internacionales de contabilidad. Desde el punto de vista de la 
compañía con la formulación de las cuentas anuales bajo estos criterios se 
espera:

▪ Mejorar la comparabilidad y transparencia de la información financiera entre 
compañías del mismo sector, toda vez que este mercado se encuentra muy 
internacionalizado y cotizando en mercados bursátiles diferentes. 

▪ Adaptarse a las tendencias y cambios del entorno económico y regulatorio, 
al incorporar las mejores prácticas internacionales y facilitar la 
convergencia con otras normativas.

▪ Incrementar la confianza y credibilidad de los usuarios de la información 
financiera, al cumplir con unos estándares de calidad y rigor reconocidos a 
nivel mundial. 

▪ Facilitar el acceso a los mercados de capitales internacionales y la 
atracción de inversores, lo que redunde a largo plazo en una evolución 
positiva de la liquidez de la acción y una mejora de las condiciones de 
financiación a medio o largo plazo.

Por estas razones, se considera que la adopción de las NIIF en las cuentas 
anuales de una empresa es una decisión estratégica que puede aportar beneficios 
a largo plazo, tanto en términos de gestión como de comunicación financiera.

Principales diferencias entre PGC e IFRS 

Es intención de la compañía, como parte de su política de transparencia con el 
accionista, facilitar al inversor los medios para una adecuada interpretación de los 
resultados de la compañía. Por este motivo, y al tratarse del primer ejercicio en 
que se aplican los estándares internacionales, la compañía presenta una 
comparativa de los resultados de 2022 y 2023.
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Agile Content, ha realizado una revisión de las diferencias que pudiesen existir entre unas cuentas elaboradas sobre la base del Plan General de Contabilidad y las 

elaboradas bajo criterios internacionales. Los principales ajustes se producen por la aplicación de las siguientes normas internacionales:

1. Activos intangibles de vida útil indefinida (NIC 38) – Esta norma se refiere a los casos en que no existe un límite temporal previsible para que un activo intangible 

(Fondo de Comercio, patentes, marcas, etc) genere beneficios económicos.

A diferencia del PGC que establece la obligación de amortizar estos activos, la NIC considera que no se deben amortizar, pero si deben someterse regularmente a un test 

de deterioro para asegurar que la valoración del activo es superior al valor reflejado en libros.

La compañía considera como activos de vida útil indefinida los Fondos de Comercio derivados de las últimas adquisiciones. El valor en libros de esos Fondos de 

Comercio es sometido cada ejercicio a un test de deterioro (“impairment test”) realizado por un experto independiente. 

Agile no había contemplado en su contabilidad anterior ningún impacto fiscal por 
el reconocimiento de estos gastos por lo que la compañía tampoco considera 
ningún ajuste fiscal a la hora de realizar la conversión.

El impacto de convertir los balances bajo normas PGC en IFRS de 2022 y 2023 sería el siguiente: El impacto en cuenta de resultados en el mismo caso sería el siguiente:

Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022 Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022

ACTIVO 8.793,67 4.443,73 OPERACIONES CONTINUADAS

ACTIVO NO CORRIENTE 8.793,67 4.443,73 Amortización del inmovilizado 4.349,93 4.443,73

Inmovilizado intangible 8.793,67 4.443,73 RESULTADO DE EXPLOTACIÓN 4.349,93 4.443,73

PATRIMONIO NETO Y PASIVO 8.793,67 4.443,73 RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS 4.349,93 4.443,73

PATRIMONIO NETO 8.793,67 4.443,73 RESULTADO DEL EJERCICIO PROCEDENTE DE OPERACIONES CONTINUADAS 4.349,93 4.443,73

Fondos propios 8.793,67 4.443,73 RESULTADO CONSOLIDADO DEL EJERCICIO 4.349,93 4.443,73

Resultado del ejercicio atribuido a la sociedad dominante 4.349,93 4.443,73 Resultado atribuido a la Sociedad Dominante 4.349,93 4.443,73

Pérdidas y ganancias consolidadas 4.349,93 4.443,73

Reservas y resultados de ejercicios anteriores 4.443,73 0,00

Resultados de ejercicios anteriores 4.443,73 0,00
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6. Adopción de los estándares IFRS (II) 
2. Contratos de arrendamiento (IFRS 16) - El PGC y la IFRS 16 
presentan diferencias significativas en el tratamiento contable de los 
arrendamientos de equipos, oficinas y software en modelo suscripción, 
que afectan a la imagen fiel que ofrecen los estados financieros de los 
arrendatarios. 

La aplicación del estándar IFRS 16 pretende mejorar la transparencia y 
la comparabilidad de la información financiera, al reconocer estos 
contratos como un activo por derecho de uso en el balance y al 
proporcionar más información en la memoria. 

Sin embargo, también implica mayores costes y complejidad para los 
arrendatarios o suscriptores, que deben aplicar criterios de valoración y 
estimación más sofisticados.

La IFRS 16 presenta las obligaciones y derechos derivados de estos 
contratos como un activo por derecho de uso y un pasivo que refleja las 
obligaciones futuras derivadas de estos contratos. Ambas partidas se 
encuentran separadas de los demás activos y pasivos.

Mientras en el PGC operativo se presenta en la cuenta de pérdidas y 
ganancias, dentro del apartado de otros gastos de explotación, el gasto 
por la suscripción o por el arrendamiento de cada año se presenta en la 
cuenta de pérdidas y ganancias, dentro de los apartados de 
amortización y gastos financieros.

Además, la compañía debe revelar en la memoria información 
cualitativa y cuantitativa sobre estos contratos, como el importe de los 
pagos futuros, el plazo medio, las opciones de compra o prórroga, las 
restricciones o garantías, los juicios y estimaciones utilizados, etc.

13

El impacto de convertir los balances bajo normas PGC en IFRS de 2022 y 2023 sería el siguiente: El impacto en cuenta de resultados en el mismo caso sería el siguiente:

Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022 Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022

ACTIVO 3.045,88 3.182,33 OPERACIONES CONTINUADAS

ACTIVO NO CORRIENTE 3.045,88 3.182,33 Otros gastos de explotación 1.779,16 1.281,00

Inmovilizado intangible 3.057,35 3.196,13 Amortización del inmovilizado (1.652,29) (1.164,44)

Inversiones financieras a largo plazo (11,47) (13,80) RESULTADO DE EXPLOTACIÓN 126,87 116,56

PATRIMONIO NETO Y PASIVO 3.045,88 3.182,33 Gastos financieros (201,07) (209,42)

PATRIMONIO NETO (107,13) (112,63) RESULTADO FINANCIERO (201,07) (209,42)

Fondos propios (107,13) (112,63) RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS (74,20) (92,86)

Resultado del ejercicio atribuido a la sociedad dominante (93,33) (112,63) Impuestos sobre beneficios (19,13) (19,77)

Pérdidas y ganancias consolidadas (93,33) (112,63) RESULTADO DEL EJERCICIO PROCEDENTE DE OPERACIONES CONTINUADAS (93,33) (112,63)

Reservas y resultados de ejercicios anteriores (13,80) 0,00 RESULTADO CONSOLIDADO DEL EJERCICIO (93,33) (112,63)

Resultados de ejercicios anteriores (13,80) 0,00 Resultado atribuido a la Sociedad Dominante (93,33) (112,63)

PASIVO NO CORRIENTE 1.663,78 1.949,93

Deudas a largo plazo 1.644,65 1.930,17

Pasivos por impuesto diferido 19,13 19,77

PASIVO CORRIENTE 1.489,22 1.345,03

Deudas a corto plazo 1.489,22 1.345,03

3. Subvenciones no reintegrables (NIC 20) – El PGC requiere que las 
subvenciones no reintegrables se presenten en el balance de situación como 
ingresos anticipados, dentro del patrimonio neto, y se trasladen al resultado del 
ejercicio según se imputen. La NIC 20 requiere que las subvenciones 
relacionadas con activos se presenten en el balance de situación como ingresos 
diferidos, dentro del pasivo no corriente, o como una reducción del valor de los 
activos, dentro del activo no corriente. En este caso el ajuste se refiere única y 
exclusivamente al Balance de 2023. En él se reclasifica el importe 
correspondiente a las subvenciones pendientes de imputar a la cuenta de 
resultados de Patrimonio Neto al Pasivo no corriente.

El impacto de convertir los balances bajo normas PGC en IFRS de 2022 y 2023 sería el siguiente:

Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022

PATRIMONIO NETO (334,75) (62,08)

Subvenciones, donaciones y legados recibidos (334,75) (62,08)

PASIVO NO CORRIENTE 334,75 62,08

Subvenciones pendientes de traspasar a resultado 446,34 82,77

Pasivos por impuesto diferido (111,58) (20,69)
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7. Resultados de gestión en 2023 (I)
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Dada la relevancia de los contenidos en la facturación y 
con la intención de ser más claros, la compañía ha 
empezado a utilizar el parametro "Ingresos netos" para 
referirse al nivel de ingresos una vez deducido el impacto 
de la gestión del contenido. 

Con este criterio, si traducimos los ingresos brutos totales 
de 2023 por ingresos netos, los mismos supondrían una 
facturación de 64,1 millones de euros.

Los ingresos brutos de Agile TV Platform crecieron durante 
2023 en un 4,5% en términos orgánicos respecto a 2022 
hasta alcanzar la cifra de 63,6 millones de euros. En 
ingresos netos la cifra ascendería a 25,1 millones de euros

La buena evolución del segmento TV Platform supone que 
los ingresos recurrentes representen el 75,2% de la cifra de 
ingresos brutos frente al 74,4% del ejercicio anterior. Para 
el 2024 y los siguientes cinco ejercicios este segmento de 
negocio de la compañía tiene garantizados un mínimo de 
35 millones de euros anuales de sus ingresos recurrentes 
hasta el ejercicio 2029.

Respecto al segmento de Technologies, la evolución de los 
ingresos ha caído un 4,1% (de 40,7 millones de euros en 
2022 a 39,0 millones de euros en 2023). Asistimos a una 
evolución del despliegue de infraestructuras muchas veces 
con alto componente de hardware a modelos 
mayoritariamente de SaaS. 

En un primer momento esto supone una disminución de la 
cifra de ventas, pero a medio y largo plazo mejora los 
márgenes, aumenta la vinculación con el cliente, la 
recurrencia de los ingresos y disminuye el impacto en 
medio ambiente.

El margen bruto de las operaciones se situó finalmente en 
el 39,8% de los ingresos brutos (67,8% sobre los ingresos 
netos). La variación con respecto al margen alcanzado en 
2022 (42,1% sobre ingresos brutos y 66,4% sobre ingresos 
netos) se debe a la evolución del mix de ventas y al esfuerzo 
que la compañía ha realizado por mejorar la calidad de su 
oferta de contenidos.

Como se señalaba al principio, en 2023 la compañía 
registra un significativo avance en términos de crecimiento 
rentable. Así, el EBITDA del ejercicio 2023 alcanza un 
importe de 14,1 millones de euros lo que supone un 
incremento del 21,7% respecto a la cifra equivalente en 
2022 (11,6 millones de euros).

Los resultados obtenidos en 2023 
confirman la tendencia positiva 
registrada en 2022 con un claro 
foco a la generación de 
crecimiento rentable y a pesar de 
que las ventas mostraron un 
comportamiento moderado con 
un crecimiento interanual del 1%. 
En efecto, la compañía en su 
primer ejercicio de aplicación de 
la normativa contable IFRS 
alcanzó una facturación de 102,6 
millones de euros.

1. Ingresos derivados de contratos relativos a la gestión de plataformas de televisión y sus clientes gestionados, las suscripciones de software, los contratos de soporte o mantenimiento evolutivo y otros contratos con duración superior a un año.

Resultados operativos y financieros

Ingresos recurrentes
75%

Resto de ingresos
25%

Estructura de 
recurrencia de 

los ingresos¹
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7. Resultados de gestión en 2023 (II)
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Si bien es cierto que en estas cifras se encuentran reflejados los 
efectos de la adopción de los estándares internacionales de 
contabilidad, la evolución es igual de significativa si lo comparamos 
en términos del PGC donde el EBITDA se ha incrementado de 10,3 
millones de euros en 2022 a 12,3 millones de euros en 2023 lo que 
supone un crecimiento anual del 19,5%.

En términos de márgenes, este EBITDA implica un 13,7% de las 
ventas brutas (12,0% según el PGC) mientras que en 2022 tan solo 
suponía el 11,4% (10,1 % según el PGC). Dicho de otra manera, el 
margen del EBITDA ha crecido en 2,3 puntos (1,9 puntos en el PGC). 

La compañía ha logrado finalizar con éxito el proceso de 
consolidación de la plataforma de televisión, logrando una 
importante mejora operativa. Los costes operativos se redujeron en 
4,2 millones de euros (11% en términos IFRS y 9,3% en PGC).

Agile Content ha seguido manteniendo su esfuerzo en innovación y 

desarrollo durante el 2023. El total de gastos capitalizados asciende 

a 7,1 millones de euros frente a los 6,7 millones de euros de 2022.      

La compañía realiza una evaluación exhaustiva sobre la viabilidad 

de los proyectos de I+D+i y su adecuado nivel de activación. Dicha 

valoración se encuentra soportada por informes de expertos 

externos independientes. Es por ello por lo que a la cifra de gastos 

capitalizados habría que sumarles otras partidas dedicadas a 

tareas de Innovación más tempranas o genéricas que no se 

capitalizan para valorar el esfuerzo total en Innovación.

Resultados operativos y financieros
Cuenta de resultados

Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022 % Var.

Importe neto de la cifra de negocios 102.565,62 101.511,15 1,0

Trabajos realizado por la Sociedad para su activo 7.055,37 6.656,20 6,0

Aprovisionamientos (61.758,05) (58.769,97) 5,1

Otros ingresos de explotación 435,06 22,77 n.s.

Gastos de personal (18.523,65) (18.924,52) (2,1)

Otros gastos de explotación (15.767,53) (19.573,50) (19,4)

Amortización del inmovilizado (10.900,77) (9.908,69) 10,0

Excesos de provisiones 75,61 86,26 (12,3)

Deterioro y perdidas del inmovilizado (61,78) (797,44) (92,3)

Otros resultados (1,69) 565,50 (100,3)

Resultado de Explotación (EBIT) 3.118,22 867,77 n.s.

Ingresos Financieros 1.597,93 816,09 95,8

Gastos financieros (3.236,77) (2.365,80) 36,8

Diferencias de cambio (208,99) 165,90 c.s.

Deterioro y result. por enajenaciones de instr. financieros (0,17) 0,00 c.s.

Resultado financiero (1.848,00) (1.383,81) 33,5

Resultado antes de impuestos 1.270,21 (516,04) c.s.

Impuesto sobre beneficios (122,97) (205,62) (40,2)

Resultado neto 1.147,25 (721,67) c.s.

Resultado neto atribuido a intereses minoritarios 1.124,98 1.301,22 (13,5)

Resultado neto total atribuido a la sociedad dominante 22,27 (2.022,88) c.s.

EBITDA 14.080,76 11.573,89 21,7

€101,5M

€102,6M

€11,6M

€14,1M

€,0M

€2,0M

€4,0M

€6,0M

€8,0M

€10,0M

€12,0M

€14,0M

€16,0M

€100,8M

€101,0M

€101,2M

€101,4M

€101,6M

€101,8M

€102,0M

€102,2M

€102,4M

€102,6M

€102,8M

2022 2023

Cifras expresadas en millones de euros

Importe neto de la cifra de negocios y EBITDA

Importe neto de la cifra de negocios EBITDA
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Agile Content ha completado un excelente 
ejercicio en 2023 en el que ha alcanzado un 
resultado neto consolidado positivo de 1,1 
millones de euros.
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Resultados operativos y financieros

EBITDA 2022 Variación Cifra de 
Negocio 2022

Variación trabajos 
realizado por la Sociedad 

para su activo 2022

Variación 
aprovisionamientos 2022

Variación otros ingresos 
de explotación 2022

Variación gastos de 
personal 2022

Variación otros gastos de 
explotación 2022

Variación excesos de 
provisiones 2022

Variación otros
resultados 2022 EBITDA 2023

EBITDA 2023
Cifras expresadas en miles de euros
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La deuda bruta se ha reducido de 38,4 
millones de euros a 37,8 millones de euros 
en IFRS lo que implica una reducción de 
0,6 millones de euros. En términos de PGC 
la deuda esta cifra se redujo de 35,0 a 34,2 
millones de euros. 

La deuda financiera neta ha pasado de 
23,6 millones de euros en IFRS (20,3 
millones de euros en PGC) en 2022 a 23,1 
millones de euros en IFRS (19,6 millones 
de euros en PGC). Esto supone una 
reducción de 0,5 millones de euros (0,7 
millones de euros en PGC) 
aproximadamente respecto al ejercicio 
anterior. 

Parte de esta reducción se debe a una 
ampliación de capital realizada por 
compensación de créditos por importe de 
0,4 millones de euros. La ampliación 
supuso la emisión de 97.500 acciones de 
0,10 euros de valor nominal y una prima de 
emisión de 4,15 euros/acción.

La ratio DFN/EBITDA ha mejorado muy 
positivamente durante 2023. No en vano 
ha pasado de 2,0 en 2022 (mismo dato 
tanto en IFRS como en PGC) a 1,6 en 2023 
(mismo dato tanto en IFRS como en PGC).

Si excluimos el dato de los Earn-Outs
pendientes de pago, susceptibles de ser 
abonados en acciones tanto a cierre de 
2023 (5,8 millones de euros) como a cierre 

de 2022 (7,1 millones de euros) el dato 
sería más positivo todavía. En 2022 la ratio 
mejoraría de 1,4 en IFRS (1,3 en PGC) a 1,2 
en IFRS (1,1 en PGC) en 2023.

La compañía ha trabajado la estructura de 
vencimientos entre corto y largo plazo. Del 
total de la deuda pendiente a cierre de 
2023, el 18,8% en criterio IFRS (y el 16,4% 
en términos del PGC) son compromisos a 
corto plazo. Esta ratio era sensiblemente 
inferior en 2022 cuando el 24,7% en IFRS 
(23,3% en PGC) tenían un vencimiento 
inferior al año.

Durante este año Agile Content ha 
mejorado su capacidad de atender 
vencimientos a corto plazo a través de la 
mejora de su fondo de maniobra. En 2022 
la compañía cerró con un fondo de 
maniobra negativo en términos de IFRS (-
1,3 millones de euros) y 0,0 millones de 
euros en PGC, por el efecto del cambio de 
normativa contable.

La situación cambia radicalmente en 
2023. El fondo de maniobra pasa a ser 
positivo tanto en IFRS (1,1 millones de 
euros) como en PGC (2,6 millones de 
euros). 

La compañía se encuentra en una posición 
financieramente más sólida para afrontar 
los retos de 2024.

A finales de 2023 la compañía mantenía niveles de caja en 
torno a 14 millones de euros a la vez que ha venido 
cumpliendo con compromisos financieros con puntualidad. 

Gestión del capital y financiación 
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7. Resultados de gestión en 2023 (V)
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La compañía ha experimentado un ligero incremento del 
período de cobro de algunos clientes en el último 
período del año. Eso unido a que alguna de las entregas 
de hardware fueron realizadas en el último trimestre del 
año ha supuesto un incremento del saldo de deudores 
comerciales. En ningún caso existe un riesgo asociado 
al cobro de estos activos. 

Con todo el Free Cash Flow de la compañía se mantuvo 
en 3,9 millones de euros frente a los 4,3 millones de 
euros generados en 2022. 

Los flujos de caja generados en las operaciones han 
sido dedicados a financiar las inversiones de la 
compañía y al cumplimiento de los compromisos 
financieros.

El OFCF (Operating Free Cash Flow), ratio utilizada por 
la compañía para medir su capacidad de generación 
caja ascendió en 2023 a 7,0 millones de euros en IFRS 
(5,2 millones de euros en PGC). Este dato supone un 
crecimiento del 42,9% en criterios IFRS (un 44,3% en 
términos de PGC) frente a los datos de 2022 (4,9 
millones de euros según el criterio IFRS o 3,6 millones 
de euros en términos de PGC).

Agile Content ha generado por las 
actividades de explotación 12,1 millones 
de euros en 2023 frente a los 13,9 
millones de euros generados en 2022.

1. Operating Free Cash Flow

Generación de Cash Flow

Flujos de efectivo de las actividades de explotación 2023 2022 % Var. Flujos de efectivo de las actividades de financiación 2023 2022 % Var.

Resultado consolidado del ejercicio antes de impuestos 1.270,21 (516,04) c.s. Cobros y pagos por instrumentos de patrimonio (77,53) 3.393,47 c.s.

Ajustes del resultado consolidado 12.394,18 11.303,64 9,6    Emisión de instrumentos de patrimonio propio 0,00 3.653,72 (100,0)

   Amortización del Inmovilizado 9.248,48 8.744,25 5,8    Adquisición de instrumentos de patrimonio propio (77,53) (260,25) (70,2)

   Amortización derechos de uso 1.652,29 1.164,44 41,9 Cobros y pagos por instrumentos de pasivo financiero (4.075,09) (7.545,34) (46,0)

   Correcciones valorativas por deterioro (38,06) 647,27 c.s.   Obligaciones y otros valores negociables 0,00 3.000,00 n.s.

   Variación de provisiones 0,00 (35,17) c.s.   Emisión de deuda con entidades de crédito 1.464,34 6.563,38 (77,7)

   Imputación de subvenciones (316,44) (27,97) n.s.   Emisión de otras deudas 338,09 1.466,93 (77,0)

   Ingresos financieros (1.597,93) (816,09) 95,8    Deudas con entidades de crédito (1.810,01) (1.553,73) 16,5

   Gastos financieros 3.236,77 2.365,80 36,8    Pasivos financieros por derechos de uso (1.779,16) (1.281,00) 38,9

   Diferencias de Cambio 208,99 (165,90) c.s.    Devolución de otras deudas (2.288,34) (15.740,92) (85,5)

   Otros ingresos y gastos 0,08 (573,00) c.s. Total Flujos de efectivo de las actividades de financiación (4.152,62) (4.151,86) 0,0

Cambios en el capital corriente (336,92) 6.126,63 c.s. Efecto de las variaciones de los tipos de cambio 88,90 807,44 (89,0)

    Existencias (144,78) 610,46 c.s. Aumento/Disminución neta del efectivo o equivalentes (150,65) 480,97 c.s.

    Deudores y otras cuentas a cobrar (7.002,71) (719,62) n.s. Efectivo o equivalentes al comienzo del periodo 14.765,49 14.284,52 3,4

   Otros activos corrientes 492,76 1.334,61 (63,1) Efectivo o equivalentes al final del periodo 14.614,84 14.765,49 (1,0)

   Acreedores y otras cuentas a pagar 6.542,74 6.134,31 6,7

   Otros pasivos corrientes (224,94) (1.043,32) (78,4) Cálculo del free cash flow 2023 2022 % Var.

   Otros activos y pasivos no corrientes 0,00 (189,81) c.s. EBITDA 14.080,76 11.573,89 21,7

Otros flujos de efectivo de las acti. de explot. consolidados (1.207,90) (3.012,41) (59,9) Capex del periodo (8.657,35) (10.412,62) (16,9)

   Pagos de intereses (1.363,13) (3.012,41) (54,7) Inversión en circulante (336,92) 6.126,63 c.s.

Total Flujos de efectivo de las actividades de explotación 12.119,57 13.901,82 (12,8) Pago de intereses financieros netos (1.207,90) (3.012,41) (59,9)

Pago de impuesto sobre Sociedades 0,00 0,00 --

Flujos de efectivo de las actividades de inversión 2023 2022 % Var. Flujo de caja libre 3.878,59 4.275,50 (9,3)

Pagos por inversiones (8.657,35) (10.412,62) (16,9)

   Inmovilizado intangible (7.392,09) (7.218,28) 2,4

   Inmovilizado material (439,80) (379,47) 15,9

   Otros activos financieros (825,47) (2.814,86) (70,7)

Cobros por desinversiones 450,85 336,19 34,1

   Otros activos financieros 450,85 336,19 34,1

Total Flujos de efectivo de las actividades de inversión (8.206,50) (10.076,42) (18,6)

Cifras expresadas en miles de euros Cifras expresadas en miles de euros 
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7. Resultados de gestión en 2023 (VI)
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Generación de Cash Flow

Efectivo o equivalentes al 
comienzo del periodo

Total F.D.E. actividades 
explotación

Total F.D.E. actividades de 
inversión

Total F.D.E. actividades de 
financiación

Efecto variaciones tipos de 
cambio

Efectivo o equivalentes al final 
del periodo

Cash Flow 2023
Cifras expresadas en miles de euros
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La cifra de ventas representa un 38% de las 
ventas totales de la compañía (un 40% en el 
ejercicio anterior).

Algunas Operaciones por parte de los 
Distribuidores de TV (MVPD por sus siglas en 
inglés) como son el caso de los Proveedores 
de Servicios de Telecomunicaciones 
muestran un cambio en el tipo de inversión. 
Pasando de despliegues de infraestructura 
muy intensivos en Hardware a inversiones 
más en el entorno de las aplicaciones y 
siempre en un modelo SaaS con el 
consiguiente impacto en la cifra de 
facturación. En otros casos, como se 
señalaba antes, la compañía ha preferido 
centrar sus esfuerzos en aquellas líneas de 
tecnología que considera más prometedoras 
a largo plazo.

En cualquier caso, nuestras tecnologías 
demuestran una enorme competitividad en 
el mercado, tanto con la consecución de 
nuevas cuentas como con la renovación de 
contratos muy significativos.

La compañía mantiene más de 120 clientes 
activos, entre los que destacan 18 de los 50 
operadores más grandes, a través de los 
cuales estamos en 50 millones de hogares.

La transversalidad de nuestra oferta de valor 
se pone de manifiesto en una base de 
clientes incluyendo tanto Proveedores de 
Contenido, Broadcasters, Operadores de 
Telecomunicaciones y segmentos verticales 
del mundo empresarial como Hoteles, 
Publicidad vía DOOH (Digital out of home), 
Servicios de Salud y otros.

La compañía mantiene su capacidad de 
innovación en este segmento. Algunas de las 
tecnologías desarrolladas han sido objeto de 
reconocimiento internacional durante 2023.

Agile TV Technologies Agile TV Platform 
La cifra de ventas supone ya un 62,0% de las 
ventas totales de la compañía frente al 
59,9% del ejercicio anterior.

La apuesta decidida del grupo por esta 
actividad hacia el desarrollo y consolidación 
de los mercados de TV de pago en los que 
está presente se ha visto reflejado en el 
crecimiento significativo de su actividad en 
comparación con el mismo período de 2022, 
debido al crecimiento del negocio actual de 
la plataforma. La compañía ha reforzado 
durante 2023 la calidad de sus contenidos lo 
que le ha permitido llegar a los 838.432 
hogares de finales del ejercicio 2023.

Durante la segunda mitad del ejercicio 2023 
se firmaron varios acuerdos con diversos 
operadores internacionales que si bien es 
pronto para que tengan reflejo en la cifra de 
ingresos permiten ser optimistas para el 
futuro. La compañía ha logrado exportar 
fuera de España su modelo de plataforma. 

Tal es el caso de los acuerdos alcanzados 
con el Grupo Tessellis y Convergenze en 
Italia y Superplayer en Brasil.

En los próximos años se espera que estos 
nuevos contratos contribuyan a incrementar 
de forma significativa la cifra de negocios de 
este segmento ya que su puesta en marcha 
se llevará a cabo durante 2024.

En cualquier caso, estos supondrán un 
impacto positivo en la cifra de ingresos 
recurrentes de la compañía en ejercicios 
futuros.

8. Evolución de los segmentos de negocio en 2023

1. La compañía considera ingresos netos al importe neto de la cifra neta de negocios una 
vez descontado el impacto de la gestión del contenido.
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Cifras expresadas en miles de euros 2023 2022 % Var.

Importe neto de la cifra de negocios 102.565,62 101.511,15 1,0

Agile TV Platform 63.565,39 60.844,87 4,5

Agile TV Technologies 39.000,23 40.666,28 (4,1)

Distribución de cifra neta de negocios por segmentos de negocio

2023 2022 Var. p.p.

Importe neto de la cifra de negocios 100,0 100,0 0,0

Agile TV Platform 62,0 59,9 2,0

Agile TV Technologies 38,0 40,1 (2,0)

% Distribución de cifra neta de negocios por segmentos de negocio

Cifras expresadas en miles de euros 2023 %

Ingresos netos 64.110,02 100,0

España 33.874,44 52,8

Resto de Europa 5.327,62 8,3

Resto del mundo 3.224,03 5,0

Latam 4.297,83 6,7

Asia Pacífico 1.592,15 2,5

Norteamérica 15.793,94 24,6

% Distribución de los ingresos netos por geografías¹
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Agile TV Technologies
38%
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cifra neta de 
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9. Cumplimiento del Plan de Negocio 

En efecto, el importe neto de la cifra de negocios a pesar de su moderado crecimiento, como ya se señaló, ha logrado alcanzar un 95% de cumplimiento 

del objetivo de facturación, mientras que tanto el EBITDA como el Operating Free Cash Flow registraron un cumplimiento del 100% situándose en la 

parte alta del rango de guidance que se proyectó, resultado de la favorable generación de crecimiento rentable y caja libre operativa que se registró en el 

ejercicio 2023 respecto a 2022.

En el caso de que la compañía estime oportuno comunicar guidance para el ejercicio 2024 estos se formularan a partir de ahora bajo normativa IFRS. 

Los resultados obtenidos por Agile Content en el ejercicio 2023 han permitido un grado 
de cumplimiento muy satisfactorio respecto de los guidance comunicados para dicho 
ejercicio y formulados bajo PGC.
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Cifras expresadas en millones de euros Límite inferior Límite superior Average

Importe neto de la cifra de negocios 107,6 109,6 108,6 102,6 94,5%

EBITDA 11,5 12,8 12,1 12,3 101,5%

Operating Free Cash Flow (OFCF) 4,5 5,4 4,9 5,2 105,9%

2023 Estimado

2023 Auditado
% Cumplimiento 

(Auditado / Average 
estimado)
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10. ESG (I)

Agile Content está 
comprometida con la 
sostenibilidad de su 
modelo de negocio. 

Gobierno de la sostenibilidad

Una mayor productividad y una mejor adaptación a 
las necesidades de los clientes implica un control de 
los aspectos materiales de sostenibilidad y cambio 
climático que afectan a toda la cadena de valor de 
los negocios de Agile Content. Por ello, estos 
factores de sostenibilidad forman parte de la 
estrategia de la compañía y se tienen en cuenta 
desde las primeras fases de innovación de los 
productos y servicios hasta los servicios postventa 
de la compañía y de sus operaciones corporativas.

El Consejo de Administración de Agile Content está formado 
por 10 miembros de los cuales el 30% son independientes y 
el 20% mujeres. En 2023, de acuerdo con las 
recomendaciones de Buen Gobierno Corporativo recogidas 
en el Código Unificado de Buen Gobierno de las sociedades 
cotizadas, aprobado por la Comisión Nacional del Mercado 
de Valores, cuenta con dos comisiones: la Comisión de 
Auditoría y la Comisión de Nombramientos y Retribuciones. 
La Comisión de Auditoría y la Comisión de Nombramientos y 
Retribuciones de Agile Content está formada por 3 
miembros, entre los que se incluyen dos consejeros 
independientes nombrados por el Consejo de 
Administración.

Código ético 

Agile Content cuenta con diversas políticas que refuerzan el 
buen gobierno, como la de seguridad en la información, el 
código ético, anticorrupción y antisoborno, diversidad e 
inclusión y la de sostenibilidad, todas ellas públicas y 
disponibles en el      portal/Intranet de la Compañía.

Ante la sospecha de comportamiento ilícito, la compañía 
facilita los mecanismos para denunciar cualquier acto 
sospechoso por parte de algún empleado y no se toleran 
represalias contra las personas que puedan comunicar 
hechos que puedan constituir incumplimiento de esta 
política (whistleblowing).

La mayoría de los empleados de Agile Content está formada 
dentro del Código Ético de la empresa, y los empleados 
recién incorporados están en proceso de recibir dicha 
formación. 

En el 2023 no ha tenido lugar ninguna denuncia.
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Respeto y protección de los Derechos Humanos

Agile Content mantiene un estricto compromiso de 
prevención de la vulneración de los derechos humanos 
fundamentales en todo su ámbito de influencia respetando, 
en todo momento la Declaración Universal de Derechos 
Humanos y los reconocidos en la legislación nacional e 
internacional. De la misma manera, la Compañía garantiza 
los derechos de libertad sindical y asociativa en los 
convenios de la Organización Internacional del Trabajo y se 
promueve de manera activa la erradicación de cualquier 
tipo de discriminación en el empleo, trabajo forzoso y 
explotación infantil. Agile Content mantiene el compromiso 
de evitar la colaboración con entidades que no respetan 
estas normas. 

En el año 2023 no se han realizado denuncias en Agile 
Content relativas a la vulneración de los derechos 
humanos.
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10. ESG (II)

Agile Content es consciente de su capacidad 
transformadora activa en la protección del medio 
ambiente. Este es un objetivo fundamental en la 
actividad a lo largo de toda la cadena de valor y la 
Compañía aplica el principio de precaución adoptando 
medidas protectoras ante sospechas de que su 
producto pueda crear un riesgo para el medioambiente, 
aunque no haya aún prueba científica definitiva.

En Agile Content, se ha establecido una hoja de ruta 
hacia las cero emisiones netas de carbono para 2050, 
tal y como se pidió en el Acuerdo de París. Esto no sólo 
ayudará a mitigar los impactos del cambio climático, 
sino que también mejorará la reputación de  la empresa 
como una empresa responsable y sostenible.

Entre las medidas para reducir el impacto ambiental, 
Agile Content ha adoptado una serie de medidas en lo 
que se refiere al consumo de energía y a la generación 
de residuos. Una de las medidas más relevantes ha sido 
la migración de los servidores de datos a una nube 
pública, lo que ha supuesto un ahorro significativo de 
energía eléctrica y una reducción de las emisiones de 
CO2 asociadas. La nube pública ofrece una mayor 
eficiencia energética y una mejor gestión de los 
recursos, al adaptarse a las necesidades reales de la 
organización en cada momento. Además, la nube 
pública garantiza una mayor seguridad y disponibilidad 
de los datos, así como una menor dependencia de 
infraestructuras propias.

Otra medida que ha contribuido a disminuir el impacto 
ambiental ha sido el cierre de una de las oficinas de la 
organización, lo que ha implicado una reducción del 
espacio físico ocupado y del consumo de recursos 
materiales. El cierre de la oficina ha sido posible gracias 
al fomento del teletrabajo y a la digitalización de los 
procesos internos, lo que ha facilitado la comunicación 
y la colaboración entre los empleados, así como la 
optimización del tiempo y la productividad. El 
teletrabajo y la digitalización también han supuesto una 
disminución de los desplazamientos y de las emisiones 
de gases contaminantes derivados de los mismos.

Aspectos sociales
Plantilla 

La plantilla total a cierre de 2023 es de 290, un 2,84% más que a 
cierre del año anterior. Además, 170 trabajadores son de 
nacionalidad de otros países lo que supone un 58,62%.

Medioambiente Emisiones y huella de carbono

Agile Content no dispone de fuentes de emisión 
directas de Alcance 1, por lo que sólo se tienen en 
cuenta las emisiones indirectas de Alcance 2 
derivadas del consumo de electricidad por las 
oficinas en el cálculo.

Energía

En 2023 la intensidad en el uso de energía interna 
respecto a los ingresos generados ha caído un 7%, 
desde el 0.091% hasta el 0.085% (Kwh/euros) 
como consecuencia de las medidas tomadas en 
materia de emisiones.
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Brecha

La brecha salarial entre hombres y mujeres ha sido del 
38,69%.

Esta alta brecha se debe básicamente a dos factores: la 
falta de suficientes mujeres con formación superior en 
tecnologías, que da acceso a los puestos mejor 
remunerados en la compañía; y la habitual brecha 
existente en otras geografías donde Agile Content opera y 
que son muy superiores a las de España. Por estos 
motivos, la compañía trata de favorecer la captación de 
talento femenino a través del programa de becas Keep
Coding.

Además, otro de los motivos por los cuales hay una 
elevada brecha salarial es debido a la categoría 
“Comerciales, vendedores y similares”, dicha brecha esta 
asociada a los bonus según al desempeño individual y no 
por razón de sexo.

La Dirección de Agile Content, se ha planteado los 
siguientes objetivos:

▪ Incorporar la perspectiva de género de forma 
transversal, en todas las políticas y acciones de la 
organización.

▪ Garantizar la igualdad de oportunidades y no 
discriminación en el acceso, selección y proceso de 
contratación.

▪ Mejorar las condiciones de conciliación en el ámbito 
laboral personal y familiar.

Formación de empleados 2023

Horas totales 2.933

Empleados totales 55

Promedio 53,55 horas/empleado

Consumo energético dentro de la organización
Cifras expresadas en Kwh

Emisiones generadas
Cifras expresadas en T CO2 eq

Plantilla por tramos de edad

Plantilla por niveles

La organización es consciente de la importancia del 
desarrollo individual de todos los miembros que forman 
parte del equipo. El aprendizaje, en todas sus formas 
(formal, asignaciones en proyectos, buddies que te ayudan 
a conocer la organización…) es fundamental.

La compañía fomenta el talento y el desarrollo de su 
equipo en cualquier parte del globo donde opera.
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11. Gestión de riesgos

Riesgo de tipo de cambio (FX)

La compañía está expuesta a las oscilaciones 
de tipo de cambio. Sin embargo, para 
tranquilidad del lector destacar que, aunque 
algunos de los principales clientes de Agile 
Content se corresponden con Grupos de 
telecomunicaciones y medios de países 
latinoamericanos como Argentina, los 
contratos se encuentran dolarizados en su 
mayor parte siendo ésta una de las principales 
divisas en el mix de ingresos de la compañía

La gestión de todos estos posibles riesgos se 
realiza principalmente por el Comité de 
Dirección, que se reúne semanalmente para 
su seguimiento. En estas reuniones se 
analizan los indicadores de resultados.

La evaluación de los mencionados riesgos y 
otros potenciales, así como el desarrollo de la 
estrategia de prevención.

La gestión del riesgo de tipo de cambio 
implica la implementación de estrategias para 
minimizar el impacto de las fluctuaciones en 
los tipos de cambio en las operaciones 
financieras de una empresa. 

La compañía adopta diversas estrategias, 
según cada caso, para tratar de mitigar estos 
riesgos. Desde adecuar los flujos de cada 
contrato a la divisa que menor impacto 
suponga en cada caso a la fijación de precios 
en moneda extranjera para reducir la 
exposición al riesgo de tipo de cambio o 
incluso la utilización en caso necesario de 
instrumentos financieros como contratos de 
futuros, opciones y swaps para cubrir el riesgo 
de tipo de cambio.

Riesgos de liquidez

El riesgo de liquidez y solvencia está 
condicionado a que se dé una posición 
óptima de tesorería y ésta no se tensione por 
rigideces en circulante, pago a proveedores, 
compromisos financieros, etc. Aunque Agile 
Content posee suficientes activos para, en 
caso necesario, mediante su desinversión 
hacer frente a sus compromisos en el corto 
plazo, podría no ser así, se considerara la 
totalidad del pasivo y teniendo en mente que 
gran parte de sus activos son intangibles 
vinculados a proyectos tecnológicos.

La gestión del riesgo de liquidez implica la 
implementación de estrategias para asegurar 
que una empresa tenga suficiente efectivo y 
activos líquidos para cumplir con sus 
obligaciones financieras a corto plazo. 

Esto puede incluir la gestión de los flujos de 
efectivo, la diversificación de las fuentes de 
financiamiento, el mantenimiento de reservas 
de efectivo y la monitorización de los 
indicadores de liquidez. También puede 
incluir el uso de instrumentos financieros 
como líneas de crédito y préstamos a corto 
plazo para asegurar la disponibilidad de 
fondos en caso de necesidad.

Riesgos de tipo de interés

Las variaciones de los tipos de interés 
modifican el valor razonable de aquellos 
activos y pasivos que devengan a un tipo de 
interés fijo, así como los flujos de caja futuros 
de activos y pasivos referenciados a tipos de 
interés variables.

Dada la elevada deuda de la compañía 
(aunque en gran parte pública a un tipo de 
interés reducido), un incremento de los tipos 
de interés podría generar un impacto negativo 
en gastos financieros netos.

La gestión del riesgo de tipos de interés 
implica la implementación de estrategias para 
minimizar el impacto de las fluctuaciones en 
los tipos de interés en las operaciones 
financieras de una empresa. 

La financiación de la compañía se basa en la 
planificación de sus inversiones, tratando de 
diversificar las operaciones en diferentes 
plazos y las fuentes de financiación más 
adecuadas para cada caso ya sean fondos 
propios, financiación tradicional o alternativa.
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Riesgos de medioambiente

El cambio climático, las catástrofes naturales 
y otros factores ajenos al control de Agile 
Content pueden provocar daños físicos a 
nuestra infraestructura técnica que puede 
causar fallos en la red, interrupciones del 
servicio o pérdida de calidad o afectar de 
algún modo al negocio de la organización.

Desde Agile Content se toman medidas para 
reducir este riesgo tales como el cambio de 
servidores privados a servidores públicos y el 
acceso a servicios de computación más 
avanzados, con los cuales tenemos menos 
riesgo de fallo en la red.

Riesgos de incumplimientos 
legales

Existe gran cantidad de legislación aplicable y 
con cambios continuados en sus requisitos, 
como puede ser la propia normativa de 
aplicación al presente informe EINF, 
normativa de protección de datos…

En Agile Content mediante el código ético 
interno, la oposición al blanqueo de capitales 
y la adquisición de sobornos entre otras 
cosas, compondrían una serie de medidas 
internas para que no haya ninguna ilegalidad.

1. Riesgos financieros 2. Riesgos no financieros 3. Continuidad del negocio

Tanto los sistemas cloud, como los sistemas 
situados en ubicaciones on-premises, 
disponen de limitaciones de conectividad 
abierta a Internet, permitiendo el acceso 
directo únicamente mediante VPN.

Uno de los mecanismos principales de la 
seguridad del contenido, es la encriptación 
en cada una de las fases e intercambios entre 
fases. El flujo y transporte del contenido se 
realizará mediante protocolos encriptados 
que garanticen la seguridad. Dichos 
protocolos encriptados están basados bajo 
estándares y algoritmos de última 
generación. La actualización de los sistemas 
garantiza la seguridad de la transferencia y 
almacenamiento seguro de dicho contenido.



— Informe de Gestión 2023

12. Hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre (I)
06/02/2023: Finalización de programa de recompra de 
acciones propias. Entre el 06/10/2022 y el 31/01/2023, se 
han comprado 101.957 acciones con un coste total de 
402.242,78 euros.
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27/02/2023-02/03/2023: Participación en el evento 
MWC Barcelona. Momento único para estrechar lazos 
con clientes, partners y la industria Telco. A través de un 
stand dentro del Pabellón de España.

24/02/2023: Inauguración de las nuevas oficinas de 
Agile Content en Bilbao. Acuden la Consejera de 
Desarrollo Económico, Competitividad y Medio Ambiente 
del Gobierno Vasco, Arantxa Tapia, en compañía de la 
Diputada de Promoción Económica Ainara Basurko, así 
como una representación de clientes y ecosistema vasco 
que apoya a la compañía en un momento histórico. 

10/04/2023: Lanzamiento de nueva web corporativa.
Incluye un nuevo apartado para inversores alineado con la 
nueva política de transparencia y al servicio del accionista.

16/02/2023: Publicación del Avance de resultados de 
2022. Agile Content refuerza su posición competitiva 
superando por primera vez los 100 millones de euros de 
facturación en 2022 (+84,8% respecto a 2021) y 
prácticamente duplica el EBITDA (9,9 millones de euros, 
+96,2% respecto a 2021) como consecuencia del 
crecimiento en ventas y la eficiente integración de las 
adquisiciones. Se mejora la posición financiera con 
reducción de la deuda financiera neta hasta situarla en 
25,4 millones de euros (-3,3 millones de euros vs 2021) y 
en 2,6x DFN/EBITDA. 

12/04/2023: Aparición en la lista Streaming Media 
Europe 51. Mención de Agile Content como una de las 
empresas tecnológicas más vanguardistas, influyentes y 
dinámicas del ecosistema de streaming en Europa. 

21/03/2023: Aparición de Agile Content en el ranking de 
Financial Times, FT1000. Empresa europea de mayor 
crecimiento en el puesto 4 del sector Telco &Media y en el 
puesto 7 de empresas españolas.

19/04/2023: Previsiones económicas para el ejercicio 
2023. Publicación del avance de las previsiones del 
ejercicio 2023.

10/05/2023: Estado de información no financiera del 
ejercicio 2022. Publicación de la información no 
financiera de la compañía.

11/05/2023: Publicación de la Política de 
Comunicación con inversores. Esta política evidencia 
la voluntad y firme compromiso de Agile Content con las 
directrices de Buen Gobierno aprobado por la Comisión 
nacional del Mercado de Valores.

19/05/2023: Convocatoria de la Junta General de 
Accionistas. Se convoca la Junta General de Accionistas 
el 19 de mayo para su celebración el 21 de junio.

30/05/2023: Presentación ante inversores en el Foro 
MedCap 2023. Agile Content participa en “Foro MedCap
2023” (evento organizado por Bolsas y Mercados Españoles).

12/05/2023: Aparición en el cuadrante Markets &Markets. 
Situada en el cuadrante Top 5 Market Leader “Star” por 
amplitud de catálogo y cuota de mercado.

03/04/2023: Programa de Recompra de acciones propias. 
Aprobación de un Programa de Recompra de acciones 
propias con el objetivo de hacer frente al pago de Earn-Outs
en acciones derivados de las adquisiciones y al plan de 
incentivos de los empleados.
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12. Hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre (II)

09/06/2023: Publicación del Equity Story actualizado a 
Inversores y Accionistas. Esta presentación actualizada 
se pone a disposición del mercado.

31/05/2023-01/06/2023: Agile Content participa en 
CIRCOM. 31/05/2023 – 01-06/2023: Agile Content 
participa en CIRCOM. El evento celebrado en San 
Sebastián reúne a los profesionales de televisión y medios 
regionales de Europa donde la compañía maximiza su 
visibilidad con un stand y maximiza su participación en 
actividades de networking.

18/09/2023: Lanzamiento de la segunda edición de 
becas para mujeres programadoras. Este programa 
vuelve a contar con Keep Coding para llevar a cabo un 
bootcamp que enero a septiembre de 2024.

02/10/2023: Fin del Programa de Recompra de 
acciones propias. Desde el 01/04/2023 hasta el 
30/09/2023, se han comprado 66.363 acciones con un 
coste total de 254.663,67 euros.

23/11/2023-24/11/2023: Agile Content participa en la 
feria Abrint Nordeste celebrado en Fortaleza, Brasil. En 
ese escenario, Superplayer lanza el nuevo Superplayer TV 
Service, desarrollado junto con Agile Content.

12/12/2023: Agile Content gana los Digital Media World 
Awards 2023. Obtiene el oro por Agile TV Live en la 
categoría de Production y la plata por Agile Content OCR 
Subtitling en la categoría Automation

07/06/2023-08/06/2023: Producción en remoto y en 
directo del Campeonato Europeo de Rally utilizando la 
tecnología Agile Live Production. SVT (Radio Televisión 
pública sueca), cliente de Agile Content, realiza su primera 
producción en remoto y en directo desde Estocolmo.

20/06/2023: Agile Content firma un acuerdo con 
AMC Networks International. Esta alianza permite 
ampliar la oferta de canales y mejorar la experiencia 
de usuario de Agile TV.

24/07/2023: Avance Resultados correspondientes al 
periodo de enero a junio de 2023. Agile Content refuerza 
su posición competitiva alcanzando un 9% de crecimiento 
y con un EBITDA creciendo a ritmo de dos dígitos en el 
primer semestre de 2023. Además, se reporta un fuerte 
incremento de la generación de caja hasta un 144% sobre 
la cifra del primer semestre del año anterior, y se consolida 
la fortaleza de la estructura financiera manteniendo las 
ratios de cobertura que aumenta su volumen de actividad.

31/07/2023: Anuncio del acuerdo de Agile Content con el 
Grupo Tessellis (Tiscali.TV). Agile Content implantará su 
plataforma Agile TV en Italia de la mano del Grupo Tessellis, 
gestionando su servicio de Tiscali.TV para apoyarle en su 
estrategia convergente en el mercado Italiano de 
Telecomunicaciones.

12/09/2023: Anuncio del acuerdo con el grupo italiano 
Convergenze para reforzar su posición competitiva en 
Italia. El acuerdo permitirá a Convergenze ofrecer 
contenido a los nuevos abonados y a los ya existentes a 
través de Agile TV Platform.

18/09/2023: Participación de Agile Content en el 
evento IBC 2023. Agile Content participa en el evento de 
referencia del sector “International Broadcast
Convention” (IBC), celebrado en Amsterdam en el mes 
de septiembre. En su stand dentro del Pabellón de 
Innovación tienen lugar presentaciones y demos de su 
tecnología y plataforma, destacando la presentación 
experiencial de la nueva tecnología Agile Live. También 
participa en un panel de conferencia y mantiene 
reuniones con los principales actores del sector.

29/09/2023: Agile Content publica sus resultados del 
primer semestre del año. Destaca un aumento del 18,6% en 
el EBITDA y un incremento del 173,9% en la generación de 
caja en comparación con el primer semestre del año anterior.

08/11/2023: Aumento de capital social por 
compensación de créditos. Tal y como se aprobó en la 
Junta General Ordinaria y Extraordinaria de Accionistas 
celebrada el 21 de junio de 2023, se inscribe el aumento 
de capital por compensación de créditos en la cuantía de 
9.750 euros mediante la emisión y puesta en circulación 
de 97.500 acciones. Inscrito en el Registro Mercantil.

16/11/2023: Programa de Recompra de acciones 
propias. Aprobación de un Programa de Recompra de 
acciones propias con el objetivo de hacer frente al plan de 
incentivos de los empleados.

21/11/2023: Presentación ante inversores en el Foro 
Latibex 2023. Agile Content participa en “Foro Latibex 
2023” (evento organizado por Bolsas y Mercados 
Españoles).

20/07/2023: La compañía es finalista en los 
Streaming Media European Innovation Awards. 
Consigue las nominaciones por los productos Agile 
CDN Director y Agile Live.

04/10/2023: Video Tech Innovation Awards. Agile Live 
Production obtiene una nominación a los Video Tech
Innovation Awards.
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— Informe de Gestión 2023

12. Hechos relevantes del periodo y posteriores al cierre (III)

26/02/2024-29/02/2024: Participación en el evento 
MWC Barcelona. Momento único para estrechar lazos 
con clientes, partners y la industria Telco. A través de un 
stand dentro del Pabellón de España.

Posteriores al cierre: 08/02/2024: La marca de Agile Content, WeTek, es 
premiada como Best Tech SME y SMe Revelation en 
Portugal. Estos reconocimientos a la excelencia son 
otorgados por Ageas Group, EY, Informa y el prestigioso 
grupo de medios EXAME, CGD y Expresso.

22/02/2024: Agile Content anuncia un nuevo hito con su 
tecnología CDN Director para combatir la piratería en 
plataformas de contenidos. Ha desarrollado esta solución 
para Telenor Suecia con la que lleva trabajando ya varios 
años.

26/03/2024: Agile CDN Director nominado a los BaM
Awards. Los premios se otorgarán durante el evento NAB, 
una de las mayores ferias de Media & Broadcast, que se 
celebrará en Las Vegas del 13 al 17 de abril, y en la que la 
compañía va a participar con un stand y actividades de 
networking para conectar con clientes y partners.

20/02/2024: Agile Content y Ålcom unen sus fuerzas 
para llevar la plataforma Agile TV a los países nórdicos.
La sociedad ha cerrado un acuerdo para implantar su 
plataforma Agile TV en Finlandia de la mano del operador 
finlandés Ålcom, que podrá ofrecer así el servicio de 
televisión a sus más de 210.000 clientes de banda ancha 
en los países nórdicos.
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02/04/2024: Finaliza el Programa de Recompra de 
Acciones. Entre el 13 de noviembre de 2023 y el 30 de 
marzo de 2024, dentro del programa de recompra de 
acciones propias, se han comprado 110.772 acciones con 
un coste total de 401.598,12 euros.
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13. Evolución previsible
La compañía en su objetivo de convertirse en socio estratégico de sus tres categorías de clientes, Proveedores de servicio de
Telecomunicaciones, Media & Broadcaster y Empresas, continuará su esfuerzo inversor en actividades de I+D que le permita 
posicionarse como un player de referencia más allá de la provisión de tecnología state of the art, materializando nuevas 
sinergias a través de la integración de las adquisiciones realizadas en años anteriores, enfocando su actividad hacia la 
obtención de crecimiento orgánico, pero sin renunciar a las posibilidades que ofrece un mercado en consolidación explorando 
oportunidades para obtener mayores economías de escala y de alcance ganando masa crítica. 

Los gastos de investigación y desarrollo activados están específicamente individualizados por proyectos y su coste está 

claramente establecido para que pueda ser distribuido en el tiempo. Estos gastos de investigación y desarrollo que figuran 

en el activo se amortizan linealmente durante su vida útil, a razón de un 20% anual, y siempre dentro del plazo de 5 años.

14. Actividad de I+D

Los gastos de desarrollo se activan sólo cuando se cumplan todas las siguientes condiciones:

1. Existe un proyecto específico e individualizado que permite valorar de forma fiable el desembolso atribuible a la realización del proyecto.

2. La asignación, imputación y distribución temporal de los costes de cada proyecto están claramente establecidas.

3. Existen motivos fundados de éxito técnico en la realización del proyecto, tanto para el caso en que el grupo tenga la intención de su 
explotación directa, como para el de la venta a un tercero del resultado del proyecto una vez concluido, si existe mercado.

4. La rentabilidad económico-comercial del proyecto está razonablemente asegurada.

5. La financiación del proyecto está razonablemente asegurada para completar su realización. Además, está asegurada la disponibilidad de 
los adecuados recursos técnicos o de otro tipo para completar el proyecto y para utilizar el activo intangible.

6. Existe una intención de completar el activo intangible.

La inversión en I+D+i continúa siendo un aspecto fundamental para que el grupo sea capaz de dar respuesta a las necesidades de sus 

clientes y poder crear productos diferenciales y escalables. Durante el ejercicio terminado a 31 de diciembre de 2023 el grupo ha 

capitalizado con relación a la investigación y desarrollo 7,1 millones de euros, representando un 6,9% frente a los ingresos por ventas 

a terceros. El total del gasto en I+D asciende este año a 11,4 millones de euros frente a 9,3 millones de euros en 2022

Con fecha 4 de febrero de 2016, se publicó la Resolución de 29 de enero de 2016, del Instituto de 
Contabilidad y Auditoría de Cuentas, sobre la información a incorporar en la memoria de las cuentas 
anuales consolidadas en relación con el periodo medio de pago a proveedores en operaciones comerciales, 
que tiene como objetivo dar cumplimiento al mandato expreso contenido en la Ley 31/2014, de 3 de 
diciembre, a través de la cual se deroga el antecedente inmediato en la materia, la Resolución de 29 de 
diciembre de 2010, del Instituto de Contabilidad y Auditoría de Cuentas, sobre la información a incorporar 
en la memoria de las cuentas anuales consolidadas en relación con los aplazamientos de pago a 
proveedores en operaciones comerciales, que tenía su origen en la anterior redacción de la disposición 
adicional tercera de la Ley 15/2010, de 5 de julio, de modificación de la Ley 3/2004, de 29 de diciembre. 

Durante el ejercicio 2023, la compañía registró un periodo medio de pago a proveedores de 66 días frente a 
los 48,81 del ejercicio 2022. 

15. Periodo medio de pago a 
proveedores 

Según se indica en la Ley 18/2022, de 28 de septiembre, de creación y crecimiento de empresas, la cual tiene 
como fin la reducción de la morosidad comercial y el apoyo financiero, la Sociedad detalla a continuación el 
periodo medio de pago a proveedores, el volumen monetario y número de facturas pagadas en un periodo 
inferior al máximo establecido en la normativa de morosidad y el porcentaje que suponen sobre el número 
total de facturas y sobre el total monetario de los pagos a sus proveedores:

Cifras en días 31/12/2023 31/12/2022

Periodo medio de pago a proveedores 55,3 48,8

Ratio de operaciones pagadas 51,7 39,6

Ratio de operaciones pendientes de pago 66,8 98,8

Cifras en miles de euros 31/12/2023 31/12/2022

Total Pagos realizados 57.226,31 57.422,20

Total Pagos pendientes 17.779,11 10.539,42

Facturas pagadas en periodo inferior al máximo legal 31/12/2023

Número de facturas pagadas en plazo inferior al máximo legal 1.923

Porcentaje sobre el número total de facturas pagadas 70,7%

Importe de facturas pagadas en plazo inferior al máximo legal (miles de euros) 34.696,96

Porcentaje sobre el importe total de facturas pagadas 60,6%
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16. Adquisición y 
enajenación de acciones 
propias 
A 31 de diciembre de 2023, el grupo posee 206.131 acciones 
propias por un valor de 680.232,05 euros.
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Sociedad Domicilio 
Social Actividad Auditor

Participación

Sociedad del grupo titular % Importe

Agile Content Inversiones, S.L. España
Tenencia de participaciones y 

publicidad Ernst & Young, S.L. Agile Content, S.A. 100% 3.000,00

Agile Advertisement, S.L. España Publicidad No auditada Agile Content Inversiones, S.L. 100% 3.000,00

Over the Top Networks, S.A. Brasil Desarrollo de software No auditada Agile Content Inversiones, S.L. 100% 8.768.575,40

Over the Top Networks Ibérica, S.A. España
Desarrollo de software y distribución 

de video y TV digital Ernst & Young, S.L. Over the Top Networks, S.A. 100% 56.860,05

Over the Top Networks International Inc.
Estados 
Unidos Desarrollo de software No auditada Over the Top Networks, S.A. 100% 7.427.645,33

Edgeware AB Suecia Desarrollo de software y hardware HQVsthlm Agile Content, S.A. 100% 23.385.231,19

Cavena Image Products AB Suecia Desarrollo de software No auditada Edgeware AB 100% -

Edgeware Inc.
Estados 
Unidos Desarrollo de software No auditada Edgeware AB 100% -

Edgeware Hong Kong Ltd. China Desarrollo de software No auditada Edgeware AB 100% -

Fon Wireless Ltd.
Reino 
Unido Proveedor de conexiones WiFi Cooper Parry Group Limited Agile Content, S.A. 100% 5.446.202,70

Fon Labs, S.L. España Desarrollo de software No auditada Fon Wireless Ltd. 100% 67.000,00

Agile Content Portugal Unip, Lda Portugal Desarrollo de software No auditada Agile Content, S.A. 69% 3.000,00

WeTek - Soluções Tecnológicas, S.A. Portugal
Desarrollo de dispositivos para la 
distribución digital de contenidos

Armando Magalhães, Carlos 
Silva & Associados, SROC, LDA. Agile Content, S.A. 61% 8.223.458,00

Loyola - Meios Publicitários Unipessoal, LDA Portugal Publicidad No auditada WeTek - Soluções Tecnológicas, S.A. 61% -

Agile Content Labs, S.L. España Desarrollo de software No auditada Fon Labs, S.L. 100% 3.000,00

17. Perímetro de consolidación

Detalle de los movimientos de autocartera durante 2023

Nº Acciones Importe (euros)

Saldo a 1/01/2023 138.235 602.704,60

Compras 298.664 1.158.589,32

Ventas (230.768) (953.445,87)

Diferencia entre valor contable y de mercado a 31/12/2023 0 (127.616,00)

Saldo a 31/12/2023 206.131 680.232,05
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18. Agile Content en Bolsa (I)
En efecto, al entorno complejo protagonizado por un 

conflicto bélico enquistado como el de la Guerra de 

Ucrania, se unió el estallido del conflicto en la franja de 

Gaza, el endurecimiento de las políticas monetarias 

restrictivas, especialmente en la eurozona después de 

las seis subidas de tipos en el conjunto del año, y la 

desaceleración del crecimiento económico. Sin 

embargo, el conjunto de mercados financieros a nivel 

mundial registró durante 2023 una evolución favorable 

apoyada en un crecimiento económico global mayor al 

esperado, sobre todo en Estados Unidos, Japón y 

Latinoamérica, y en un avance notable en la lucha 

contra la inflación, que, si bien no permite anticipar 

caídas de esta a corto plazo, si empieza a vislumbrar 

escenarios posibles de mantenimiento de tipos de 

interés e incluso de recortes.

El año 2023 se 
caracterizó como un 
ejercicio con luces y 
sombras desde el 
punto de vista 
macroeconómico y 
geopolítico. 

COTIZACIÓN (euros) 2023 2022

Inicio 4,36 7,10

Mínimo 3,00 3,21

Máximo 5,20 7,04

Cierre periodo 3,30 4,36

Media 3,92 5,05

OTROS INDICADORES BURSÁTILES 2023 2022

Capitalización bursátil (euros) 76.583.470 100.757.908

Nº de acciones 23.207.112 23.109.612

Valor nominal de la acción (euros/acción) 0,1 0,1

Volumen contratación (acciones) 1.280.254 3.077.948

Volumen contratación medio diario (acciones) 5.269 11.976

Volumen Efectivo (miles euros) 4.882.359 14.837.451

Volumen Efectivo medio diario (euros) 20.092 57.733

AGILE CONTENT vs ÍNDICES ¹ 2023 2022

Agile Content (24,3%) (38,6%)

Ibex Growth Market 15 (24,2%) (2,1%)

Ibex Growth Market All Share (11,0%) (0,9%)

1.  % de variación de cotización cierre en el periodo desde 31-12-2022 hasta el 31-12-2023

En este contexto, la acción de Agile Content registró 

una caída anual del 24,3%, prácticamente igual que el 

conjunto de los quince principales valores de BME 

Growth recogidos en el índice Ibex Growth Market 15 

que acumuló una disminución del 24,2%. Por su parte 

el índice Ibex Growth Market All Share como índice 

representativo del conjunto de la plataforma bursátil 

BME Growth recogió una caída del 11,0%. Así la 

compañía cerró el año a 3,3 euros con una 

capitalización bursátil de 76,6 millones de euros. Desde 

el punto de vista de los indicadores de liquidez, estos 

mostraron un comportamiento desfavorable con una 

reducción del volumen medio diario en títulos y en 

efectivo del 56% y 65% respectivamente.

Conviene destacar que el pasado 16 de noviembre de 

2023, la compañía anunció el lanzamiento de un 

programa de recompra de acciones por un volumen 

máximo de 250.000 títulos propios representativos 

aproximadamente del 1,08% del capital social, y 

alternativamente una inversión máxima destinada a 

este Programa de Recompra de acciones propias por 

importe de 1.000.000 euros. Estas acciones tendrán 

como objetivo el cumplimiento de las obligaciones que 

se deriven del plan de incentivos de los empleados. 

Este programa de recompra de acciones propias 

concluyó el pasado 30 de marzo de 2024 por el que se 

han adquirido un total de 110.772 acciones con un 

coste total de 401.598,12 euros.

Por otro lado, con fecha posterior al cierre de ejercicio, 

el pasado 19 de febrero de 2024, la sociedad de valores 

JB Capital inició cobertura de análisis de Agile Content 

con la publicación de un informe con recomendación 

de compra y precio objetivo de 6 euros. 
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18. Agile Content en Bolsa (II)
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19. Glosario

Free Cash Flow
Free Cash Flow = EBITDA del periodo - CapEx del periodo - Inversión en Circulante del periodo -
Pagos de intereses financieros netos del periodo - importe neto de partidas que no hayan 
supuesto impacto en caja durante el periodo. 

OFCF (Operating Free Cash Flow)
Flujo de caja libre operativo (OFCF) =
EBITDA – Gastos capitalizados de actividades de I+D.

Clientes Gestionados
Usuarios o destinatario final de los servicios 
que Agile Content presta a través de las 
distintas plataformas de televisión de pago y 
por los que obtiene un ARPU o ingreso mensual.

Crecimiento orgánico
Tasa de crecimiento que una empresa puede 
alcanzar aumentando la producción o 
mejorando las ventas internamente. Para el 
caso en que se hubiese producido una 
adquisición de una empresa o unidad de 
negocio en el ejercicio anterior, esta ratio se 
calculará añadiendo a la cifra de ingresos del 
ejercicio de la adquisición, el importe de los 
ingresos obtenidos por la empresa o la unidad 
de negocio entre el comienzo del ejercicio y la 
fecha de adquisición por el grupo Agile. 

DFN
Deuda Financiera Neta. Se entenderá 
los préstamos y otros débitos 
consignadas en las partidas de balance 
denominadas como deudas a largo 
plazo y corto plazo (tanto con terceros, 
empresas del grupo o asociadas) 
menos el importe correspondiente a 
efectivo y otros activos líquidos 
equivalentes.

En aquellos casos en que la compañía 
se financie a través de obligaciones o 
bonos convertibles la diferencia entre 
el valor razonable de un instrumento 
similar que no lleve aparejado como el 
instrumento de patrimonio y el importe 
inicial de este instrumento se incluirá 
como parte del patrimonio de acuerdo 
con el criterio establecido en el Plan 
General Contable.

Ingresos Recurrentes 
Ingresos derivados de contratos relativos a la gestión de plataformas de 
televisión y sus clientes gestionados, las suscripciones de software, los 
contratos de soporte o mantenimiento evolutivo y otros contratos con 
duración superior a un año.

Earn-Outs
Cláusula incluida en los contratos de 
adquisición de empresas o unidades de 
negocio por el que se introduce una parte 
variable en la valoración dependiendo del 
resultado futuro. En algunas ocasiones esta 
parte variable se pacta mediante el pago de 
acciones, lo que no supone un desembolso 
de caja para la compañía.

EBITDA
Earnings Before Interests, Tax, Depreciation 
and Amortization: el beneficio de la empresa 
antes de restar los intereses a pagar por la 
deuda contraída, los impuestos propios del 
negocio, las depreciaciones por deterioro de 
este, y la amortización de las 
inversiones realizadas.

Ingresos Netos
Importe neto de cifra de negocio de acuerdo con la aplicación de 
los estándares internacionales de contabilidad, una vez deducido 
el impacto de la gestión del contenido.

Ingresos Brutos  
Importe neto de cifra de negocio de acuerdo 
con la aplicación de los estándares 
internacionales de contabilidad.

PGC
Plan General Contable.

IFRS
International Financial Reporting Standards.
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20. Contacto

inversores@agilecontent.com

investors.agilecontent.com
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21. Anexos (I)
Cuenta de resultados IFRS/PGC 
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Cifras expresadas en miles de euros
31/12/2023

(IFRS)
31/12/2023

(PGC)
% Var. 23

IFRS/PGC
Cifras expresadas en miles de euros

31/12/2022
(IFRS)

31/12/2022
(PGC)

% Var. 22
IFRS/PGC

Importe neto de la cifra de negocios 102.566 102.566 0,0 Importe neto de la cifra de negocios 101.511 101.511 0,0

Trabajos realizado por la Sociedad para su activo 7.055 7.055 0,0 Trabajos realizado por la Sociedad para su activo 6.656 6.656 0,0

Aprovisionamientos (61.758) (61.758) 0,0 Aprovisionamientos (58.770) (58.770) 0,0

Otros ingresos de explotación 435 435 0,0 Otros ingresos de explotación 23 23 0,0

Gastos de personal (18.524) (18.524) 0,0 Gastos de personal (18.925) (18.925) 0,0

Otros gastos de explotación (15.768) (17.547) (101,4) Otros gastos de explotación (19.574) (20.855) (6,1)

Amortización del inmovilizado (10.901) (13.598) (19,8) Amortización del inmovilizado (9.909) (13.188) (24,9)

Excesos de provisiones 76 76 0,0 Excesos de provisiones 86 86 0,0

Deterioro y perdidas del inmovilizado (62) (62) 0,0 Deterioro y perdidas del inmovilizado (797) (798) (0,1)

Otros resultados (2) (2) 0,0 Otros resultados 565 567 (0,4)

Resultado de Explotación (EBIT) 3.117 (1.359) c.s. Resultado de Explotación (EBIT) 866 (3.693) c.s.

Ingresos Financieros 1.598 1.598 0,0 Ingresos Financieros 816 816 0,0

Gastos financieros (3.237) (3.036) 6,6 Gastos financieros (2.366) (2.156) 9,7

Diferencias de cambio (209) (209) 0,0 Diferencias de cambio 166 166 0,0

Resultado financiero (1.848) (1.647) 12,2 Resultado financiero (1.384) (1.174) 17,9

Resultado antes de impuestos 1.269 (3.006) c.s. Resultado antes de impuestos (518) (4.867) (89,4)

Impuesto sobre beneficios (123) (104) 18,3 Impuesto sobre beneficios (206) (186) 10,8

Resultado neto 1.146 (3.110) c.s. Resultado neto (724) (5.053) (85,7)

Resultado neto atribuido a intereses minoritarios 1.125 1.125 0,0 Resultado neto atribuido a intereses minoritarios 1.301 1.301 0,0

Resultado neto total atribuido a la sociedad dominante 21 (4.235) c.s. Resultado neto total atribuido a la sociedad dominante (2.025) (6.354) (68,1)

EBITDA 14.080 12.301 14,5 EBITDA 11.572 10.293 12,4
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21. Anexos (II)
Balance de situación IFRS/PGC
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Cifras expresadas en miles de euros 31/12/2023
(IFRS)

31/12/2023
(PGC)

% Var. 23
IFRS/PGC

Cifras expresadas en miles de euros 31/12/2022
(IFRS)

31/12/2022
(PGC)

% Var. 22
IFRS/PGC

Activo no corriente 80.307 68.468 17,3 Activo no corriente 81.110 73.484 10,4

Derechos de uso 3.057 0 n.s. Derechos de uso 3.196 0 n.s.

Otro inmovilizado intangible 72.630 63.836 13,8 Otro inmovilizado intangible 75.711 71.267 6,2

Inmovilizado material 722 722 0,0 Inmovilizado material 643 643 0,0

Inversiones financieras a largo plazo 3.368 3.380 (0,4) Inversiones financieras a largo plazo 1.008 1.022 (1,4)

Activos por impuesto diferido 530 530 0,0 Activos por impuesto diferido 552 552 0,0

Activo corriente 48.985 48.985 0,0 Activo corriente 44.676 44.676 0,0

Existencias 1.232 1.232 0,0 Existencias 1.108 1.108 0,0

Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar 29.547 29.547 0,0 Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar 22.782 22.782 0,0

Inversiones financieras a corto plazo 291 291 0,0 Inversiones financieras a corto plazo 2.473 2.473 0,0

Periodificaciones a corto plazo 3.300 3.300 0,0 Periodificaciones a corto plazo 3.548 3.548 0,0

Efectivo y otros activos líquidos equivalentes 14.615 14.615 0,0 Efectivo y otros activos líquidos equivalentes 14.765 14.765 0,0

Total activo 129.292 117.453 10,1 Total activo 125.786 118.160 6,5

Patrimonio neto total 50.621 42.269 19,8 Patrimonio neto total 50.645 46.376 9,2

Pasivo no corriente 30.814 28.816 6,9 Pasivo no corriente 29.124 27.112 7,4

Provisiones a largo plazo 117 117 0,0 Provisiones a largo plazo 117 117 0,0

Pasivos por arrendamiento 1.645 0 n.s. Pasivos por arrendamiento 1.930 0 n.s.

Deudas a largo plazo 28.836 28.391 1,6 Deudas a largo plazo 26.794 26.711 0,3

Deudas con empresas del grupo y asociadas a largo plazo 186 186 0,0 Deudas con empresas del grupo y asociadas a largo plazo 186 186 0,0

Pasivos por impuesto diferido 30 122 (75,4) Pasivos por impuesto diferido 97 98 (1,0)

Pasivo corriente 47.857 46.368 3,2 Pasivo corriente 46.017 44.672 3,0

Pasivos por arrendamiento 1.489 0 n.s. Pasivos por arrendamiento 1.345 0 n.s.

Deudas a corto plazo 5.602 5.602 0,0 Deudas a corto plazo 8.152 8.152 0,0

Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar 36.851 36.851 0,0 Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar 32.380 32.380 0,0

Periodificaciones a corto plazo 3.915 3.915 0,0 Periodificaciones a corto plazo 4.140 4.140 0,0

Total pasivo 129.292 117.453 10,1 Total pasivo 125.786 118.160 6,5
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